


Zastrzezenia

Niniejsza Prezentacja ma charakter wytgcznie informacyjnych i nie stanowi oferty kupna badz sprzedazy, ani oferty majacej na celu
pozyskanie oferty kupna lub sprzedazy, jakichkolwiek papieréw wartosciowych, badz innych instrumentéw finansowych lub
uczestnictwa w jakiejkolwiek przedsiewzieciu handlowym. Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do dokonania
zakupu badz zapisu na jakiekolwiek papiery wartosciowe lub inne instrumenty finansowe, a Zadne postanowienia w niej zawarte nie
bedg stanowi¢ podstawy zadnej umowy, zobowigzania lub decyzji inwestycyjnej, ani tez nie nalezy na niej polega¢ w zwigzku z
jakgkolwiek umowag, zobowigzaniem lub decyzjg inwestycyjna.

Niniejsza prezentacja nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporzgdzenia Ministra Finanséw z dnia 19 pazdziernika 2005 r. w
sprawie informacji stanowigcych rekomendacje dotyczgce instrumentéw finansowych, ich emitentéw lub wystawcow. Niniejsze
Prezentacja nie zawiera kompletnej ani catosciowe] analizy finansowej lub handlowej Grupy OEX, jak réwniez nie przedstawia jej
pozycji i perspektyw w kompletny lub catosciowy sposéb. Niniejsza Prezentacja zostata przygotowana z nalezytg starannosci;
niemniej jednak moze ona zawiera¢ pewne niescistosci lub pomija¢ pewne informacje, ktérych zamieszczenia osoby zapoznajgce sie
z Prezentacjg mogtyby oczekiwac.

Niniejsza Prezentacja oraz zawarte w niej opisy nie mogg by¢ traktowane i nie stanowig: (i) prognoz przysztych wynikow
finansowych i operacyjnych OEX S.A. lub Grupy OEX w rozumieniu rozporzadzenia Komisji (WE) nr 809/2004 z dnia 29 kwietnia
2004 r. wykonujgcego dyrektywe 2003/71/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie informacji zawartych w prospektach
emisyjnych oraz formy, wtaczenia przez odniesienie i publikacji takich prospektéw emisyjnych oraz rozpowszechniania reklam; (ii)
gwarancji lub zapewnienia, ze takie wyniki zostang osiggniete w przysztosci.

Niezaleznie od powyziszego, niniejsza Prezentacja oraz opisy w niej zawarte mogg zawiera¢ réwniez stwierdzenia dotyczgce
przysztosci, w tym stwierdzenia dotyczace oczekiwanych wynikdw finansowych. Zawarte w niniejszej Prezentacji stwierdzenia
dotyczace przysztosci sg obarczone szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewnosci oraz innych czynnikéw, ktére moga
spowodowac, ze faktyczne wyniki, poziom dziatalnosci, bgdZ osiggniecia Emitenta lub innej spotki lub jej branzy moga istotnie
odbiegac¢ od przysztych wynikéw, poziomu dziatalnos$ci badZ osiggnie¢ wyrazanych lub sugerowanych w zawartych w Prezentacji
stwierdzeniach, ktére dotycza lub mogtyby dotyczy¢ przysztosci.
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Grupa OEX zatrudnia

ponad 1100 pracownikow etatowych

Wszystkie formy zatrudnienia
obejmujg ponad 8 tysiecy pracownikow

61% 44% 60%

Pracownikéw To udziat kobiet
3 zatrudnionychw wsrod pracownikow

Pracownikéw w ¢ /
spotkach Grupy OEX zatrudnionych na

strukturach Grupy OEX : ¢ ;

Z posiadawyzsze stanowiskach

to kobiety ’ .

wyksztatcenie managerskich




AKCJONARIAT WG LICZBY GLOSOW

Neo Investment S.A. (posrednio przez podmiot
43.97% (p p p y

28,81% zalezne Neo Fund 1sp. z 0. 0. bezposrednio 34,87%
Neo Fund 1 sp zo.o. posrednio przez Neo BPO S.a

rl.9,11% - 43.97%

Piotr Cholewa posrednio przez podmioty zalezne
(Silquern S.ar.l. bezposrednio 17,41%) - 17,41%

Quercus Parasolowy SFIO i Quercus Absolute
Return FIZ - 9,81%

9,81%

Pozostali akcjonariusze - 28,81%

17,41%
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KURS AKCJI OEX S.A. STYCZEN 2015 - MAJ 2017

OEX SA +145,68% 1 8

1K2015 2K2015 3K2015 4K2015 1K2016 2K2016 3K2016 4K2016 1K2017 2K2017
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GRUPA OEX 7

Nasze spotki

ZARZADZANIE
SIECIAMI
PUNKTOW

ZARZADZANIE
E-BIZNES AI DOKUMENTAMI |

WSPARCIE

SPRZEDAZY

OBStUGAKLIENTA

SPRZEDAZY
DETALICZNEJ

DIVANTE ARCHIDOC CURSOR TELL
E-LOGISTICS VOICE HUAHAS 2 PTI
MERSERVICE
EUROPHONE
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TELL

BUSINESS SERVICES

Q ZARZADZANIE SIECIAMI
Q’ o) PUNKTOW PTI
SPRZEDAZY DETALICZNEJ

EUROPHONE

BUSINESS SERVICES
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SEGMENT ZARZADZANIE SIECIAM| PUNKTOW SPRZEDAZY DETALICZNEJ 9

Zarzadzamy najwieksza liczba sklepow dla
operatorow telefonii komoérkowej w Polsce

301"

Punktow sprzedazy

Sie¢ punktow dla Siec punktéw dla Sie¢ punktéw dla o
Orange prowadzi Plus prowadzi T-Mobile prowadzi o
Tellsp.zo.o. PTlsp.zo.o. Europhone sp.zo. o. ’

Udziat w rynku* wedtug liczby
sklepow dla operatorow Orange
T-Mobile i Plus

17,0% 9,4% 16,9%

ORANGE PLUS T-MOBILE

" .
Na koniec 1 kwartatu 2017 @ gggwggg
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SEGMENT WSPARCIE SPRZEDAZY 11

Cursor S.A.i Mer Service sp. z o. o.
Ustugi wspierajace sprzedaz

EXPERIENCE PRZEDSTAWICIELE ~ MERCHANDISING AUDYTY |
MARKETING HANDLOWI BADANIE RETAIL

e Ponad 70000 audytow miesiecznie s

« 70000 godzin pracy konsultantéw
sprzedazy miesiecznie

+ 200.000 godzin serwisow
merchandisingowych miesiecznie

* 250 dedykowanychi 160
wspotdzielonych przedstawicieli
handlowych

» 30 tys. punktow sprzedazy w
cyklicznej obstudze handlowo
merchandisingowe]

» Nowoczesna platforma e-learningowa

i raportowanie online
» Certyfikatjakosci ISO 2001:2008

Realizowane przez spotke Pro People, ktéra posiada status
Agencji Pracy Tymczasowej

UStUGI REKRUTACII I HR
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SEGMENT WSPARCIE SPRZEDAZY 12

Pracujemy dla miedzynarodowych marek
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DIVANTE

BUSINESS SERVICES

E-BIZNES

CURSOR
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SEGMENT E-BIZNES 14

Divante - eksperci w IT dla e-commerce

O Ponad 180
'.‘ specjalistow

8 lat
(‘:&,‘ doswiadczenia

) Projekty
g realizowane w

Polsce i zagranica

¥ INTERSPORT

Zrealizowalismy wdrozenia dla
najwiekszych e-sklepéw w Polsce

RESERVED Plust

aﬂ'g Pemo%%icard

Caly dla malych |
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E-BIZNES 15

Wybrane projekty i osiagniecia Divante

Bank Zachodni WBK ’_‘ System wewnetrzny dla BZ WBK

Divante uczestniczyto w tworzeniu jednego z
wewnetrznych systemow banku, wspomagajacego
pracownikow w realizowaniu ich zadan.

& Grupa Santander

T .. eectroniceeaTs n ST B B X ;. SRS

Serwis Electronicbeats.pl dla T-Mobile |
W ramach wspotpracy z T-Mobile Divante

opracowato funkcjonalny i graficzny projekt oraz
wdrozyto serwis na platformie PimCore.

Nowa wersja Sklepu Energa

Divante w projekcie wdrozyto m.in. system do
sprzedazy licencji elektronicznych (produkt wirtualny)
oraz system lojalizacyjny dla klientéw Energi.
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E-BIZNES 16

Wybrane projekty i osiagniecia Divante

&

sukces Odlo.com - wzrost przychodow
Klienta 0 46%

Po 10 miesigcach wspotpracy z Divante,
miedzynarodowy dystrybutor odziezy sportowej
Odlo znacznie poprawit swoje wyniki finansowe.

Ekomers 2016 dla najlepszej agencji
wdrozeniowej w Polsce

Ekomers to wyrdznienia dla firm, ktére oferujg
najlepsze rozwigzania wspierajgce rozwoj handlu

ekomers 2018
. targiaiEnrm
w Internecie..

Sportofino.com w nowej odstonie na
Magento 2

Descante | 8. .
$

Nowa platforma polskiego sportowego multibrandu -
odswiezony responsywny design, skalowalna
technologia z licznymi funkcjonalnosciami dla
konsumenta oraz dopasowanie usability do potrzeb

nowoczesnego uzytkownika.
‘L Db BUSINESS
SERVICES
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SEGMENT E-BIZNES 17

Cursor SA: Logistyka dla e-commerce

Posiadamy ponad 15-letnie doswiadczenie w
obstudze logistycznej sektora e-commerce oraz
materiatéw POS (materiaty marketingowe i nosniki
reklamy).

Swiadczymy ustugi w oparciu o nowoczesng
infrastrukture magazynowo—informatyczna.
Oferujemy kompleksowag obstuge logistyczna
polskich, ale i zagranicznych sklepow
internetowych, ktorym pomagamy przenosic
operacje do Polski.

Centradystrybucji, ktére wynajmujemy w tubnej
pod Warszawg to 30 000 m2 i 40 000 miejsc paletowych.

Razem z Divante, sp6tka nalezaca do Grupy OEX
swiadczymy kompleksowa obstuge e-sklepéow w
modelu end2end. Projektujemy i tworzymy platformy
e-commerce, zajmujemy sie marketingiem w sieci,
testami uzytecznosci i poprawa konwersiji. Jestesmy
partnerami dla ponad 150 sklepéw internetowych.
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SEGMENT E-BIZNES 18

End2end

Oferujemy ustugi od stworzenia projektu e-sklepu, przez technologie,
marketing, magazynowanie i wysytke towaru do klientéw, az po obstuge
posprzedazowa.

BUSINESS
@ SERVICES



SEGMENT E-BIZNES 19

Cursor SA: Zaufal
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ARCHIDOC

ZARZADZAN I E BUSINESS SERVICES

%@ DOKUMENTAMI

| OBStUGA KLIENTA

VOICE

CONTACT CENTER
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SEGMENT ZARZADZANIE DOKUMENTAMI | OBStUGA KLIENTA

ArchiDoc S.A.

2,5 MLD DOKUMENTOW

w archiwum papierowym

200 MLN OBIEKTOW

w archiwum cyfrowym

60 MLN STRON

digitalizowanych rocznie

200 TB DANYCH

W eArchiwum

40 MLN DOKUMENTOW

rejestrowanych rocznie

30 MLN UZYTKOWNIKOW
Systemu INDO

Zrédto: ArchiDoc S.A.

ie-archiwum, §
apapierowej, §
Jidanych, -
ncela,rn | elektraflicz
mentow.

Autorska platforma technologiczna

® INDO

O NLINE
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SEGMENT ZARZADZANIE DOKUMENTAMI | OBStUGA KLIENTA

Ustugi V0|ce Contact Center

9,5 MLN ROZMOW

rocznie

30 000 MAILI

obstuzonych w BOK rocznie

100% ROZMOW

zarejestrowanych

80% UDZIALU RUCHU
PRZYCHODZACEGO

w realizowanych projektach

1500 STANOWISK

Skalowalnos¢ systemu

Specjalizacja

» Likwidacja szkod

* Infolinia medyczna
 |nfolinie specjalistyczne

. ™ BUSINESS
SERVICES



SEGMENT ZARZADZANIE DOKUMENTAMI | OBStUGA KLIENTA

Wybrani Klienci

TELEKOMUNIKACJA/

MEDIA BANKOWOSC / FINANSE
perls —_— | Millennium | Jo
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UBEZPIECZENIA

pJu COMPENSA &%

VIENNA INSURANCE GROUP

((\
warta. ynoa

POZOSTALE BRANZE

| @ ; ToysHuS
\ 4 b
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GRUPA OEX 25

Skonsolidowane wyniki finansowe 2014-2017P

w min.zt
Przychody Zysk EBITDA
40 -
450 + 399,8 34,9
400 - +16.2 B 35 A +324
. 30 - 26, 3
350 - +384
300 243 25 - 21 9% +200
250 A 20 - +74°
200 - 15 | 126
150 - 10 -
100 A 5
50 -
0 0
2014 2015 2016 2017 2014 2015 2016 2017P
Zysk Operacyjny Zysk netto*
30 7 27,3 18 7 15,8
25 A o]
21,0 14 -
430,1] 11,2 11,9
20 1 N 15,2 129
R EETY 12 _ ooy
1 6,0
4 -
5 4 5
0 0
2014 2015 2016 2017P 2014 2015 2016 2017P

PROGNOZA ZARZADU NA 2017

*Zysk netto przypadajacy akcjonariuszom podmiotu dominujacego @ AR



GRUPA OEX

Wynikiza1Q 2017

Przychod
/ Y Zysk EBITDA

ze sprzedazy

116,67 min zt 6,15 min zt

f W2zrost 0 40,3% f Wzrost 0 47,9%

W poréwnaniu do W poréwnaniu do
analogicznego analogicznego
okresu roku okresu roku
ubiegtego ubiegtego

*- Przypadajacy akcjonariuszom podmiotu dominujgcego

Zysk operacyjny

4,28 min zt

2 Wzrost 0 47,9%
W poréownaniu do
analogicznego
okresu roku
ubiegtego

26

Zysk netto*

1,86 min zi

4 Wzrost 039,4%
W poréwnaniu do
analogicznego
okresu roku
ubiegtego
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Cele biznesowe do rglgu 2021

POZYCJALIDERAW

/ KAZDYM SEGMENCIE \

SPOLKA WZMOCNIENIE

DYWIDENDOWA | POTENCJALU GRUPY S
WZROSTOWA W OPARCIUO - H
INNOWACIEI - —
TECHNOLOGIE J®
- i
/ 1H
1B
1r
BUDOWA SILNE)J KONSOLIDACJARYNKU H =
MARKINARYNKU PRZEZ AKWIZYCJE
NOWOCZESNYCH DYWERSYFIKACJA,
UStUGDLA ROZWOJ SPRZEDAZY
BIZNESU ZAGRANICZNE)J

S
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