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Grupa OEX

Realizujemy istotne procesy biznesowe

Fulfillment i logistyka
dlaeCommerce

Tworzenie platform eCommerce,
IT wspierajace sprzedaz

Zarzadzanie dokumentamioraz
elektroniczny obieg dokumentéw,
obstuga klienta, infolinie,
contact center

Obstugaiwsparcie

sektora Retail OB

OFFICE
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Grupa OEX

Trendy, ktore majg wptyw na
nasz biznes:

2 Migracja handlu do internetu, rozwoj sektora Wie NTERNETU
e-commerce po!
7 Digitalizacja procesow biznesowych p|(iITAl-|ZACJA NOWE

REGULACJE

2 Nowe regulacje (RODO, podpis elektroniczny,
kwestie bezpieczenstwa danych, zakaz handlu w

niedziele) WZROST

2 Wozrost outsourcingu proceséw jako skutek coraz OUTSOURCINGU E-COMMERCE
bardziej zaawansowanych technologii w procesach ’ ; :
sprzedazowych i obstugi klienta oraz trudnosci w
rekrutacji pracownikow

' Trudny rynek pracy i rekrutacji, wzrastajgce koszty
pracy, presja ptac
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Grupa OEX

Dziatamy w czterech segmentach operacyjnych

[ @ BUSINESS \
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E-BIZNES BPO WSPARCIE SPRZEDAZY ZARZADZANIE SIECIAMI PUNKTOW
SPRZEDAZY DETALICZNE)J

(G E-BUSINESS () ARCHIDOC
(QIDIVANTE. (IVOICE

NAJWIEKSZY POTENCJAt WZROSTU

BUSINESS
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Zarzadzanie sieciami punktow
sprzedazy detalicznej

Qe () EUROPHONE PTI..

Tos

78 &

Pozycjana Grupa OEX zarzadza 350 punktami sprzedazy co stanowi 17%* udziat w
rynku rynku pod wzgledem liczby sklepéw

Kluczowe ) Zarzadzanie sieciami punktéw sprzedazy detalicznej dla
ustugi Orange, T-Mobile i Plus

sklepéw w zarzadzaniu
na terenie Polski

(

ORANGE PLUS T-Mobile

&( BUSINESS
SERVICES

* Szacunek wtasny OEXS.A.
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Zarzadzanie sieciami punktow
sprzedazy detalicznej
9'/‘ “'
e

BUSINESS SERVICES BUSINESS SERVICES

TELL @ EUROPHONE PTI

» Przejecie w zarzadzanie 48 punktow od spétki zaleznej Orange (umowa
weszta w zycie z dniem 1 lipca 2018).

* Od 21 maja 2018r. zmiana zasad wspotpracy z Orange w zakresie obrotu
telefonami komoérkowymi. W miejsce dotychczasowego systemu, w
ktorym Tell Sp. z 0.0. nabywata sprzet na wtasny rachunek, wprowadzony
zostat system powierzenia. Gtéwnym skutkiem zmiany bedzie eliminacja transakeji zrealizowanych
przychodéw bezmarzowych z rachunku zyskow i strat Tell Sp. z 0.0. w 1-3Q2018
i odpowiadajacych im kosztow sprzedanych towardéw oraz zakoriczenie
systemu rozliczania sprzedazy ratalnej.

BUSINESS
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Zarzadzanie sieciami punktow sprzedazy detalicznej g

WTYS. Zt
PRZYCHODY EBITDA
- [+)
177 282 € 14 ) 4,3%
200000 -
157 074 2000
160000 -0 000
82976
55498 8000
120000 -33,1%
6 000 35,9%
soo0 | 60753 - T,
7 48169 4000
40 000 AL R 7 7%
0 0
1-3Q201 1-3Q201 - -
3%3&%01\/ Przy%f%dzy(zg-zgszczonez 3%rz?/cthy . Przychoday(t:))c;zgchonez 3Q2017 3Q2018 1-3Q2017 1-3Q2018
bezmarzowe przychodéw bezmarzowych bezmarzowe przychodéw bezmarzowych
PRZYCHODY OCZYSZCZONE Z PRZYCH. BEZMARZ. EBITDA MARZA EBITDA
Zmiana Zmiana
3Q18 3018/ 3Q18 3Q18/ 3Q17 3Q18
3Q17 3Q17
[ Suma segmentow J 139 517 20,6% 372 658 20,2% 12043 3,6% 28816 2,2% 10,0% 8,6% 9,1% 7,7%
[ Segment J 37 504 16,6% 101576 7,7% 5308 5,9% 13 072 4,3% 15,6% 14,2% 13,3% 12,9%
Udziat % w sumie o o o o
segment6w 26,9% 27,3% 43,1% 45,4%
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Zarzadzanie sieciami punktow sprzedazy detalicznej

185 LICZBA SKLEPOW

* tacznaliczba sklepéw na koniec 3Q2018 roku
wynosita 350 (w 3Q2017 roku liczba sklepow
wynosita 298)

* W maju 2018 nastapito podpisanie umowy przejecia
w zarzadzanie 48 punktéw od Orange (umowa
weszta w zycie z dniem 1 lipca 2018)

3Q2018 3Q2017

3Q2018 3Q2017

69 68
S

STRUKTURA SPRZEDAZY WOLUMEN SPRZEDAZY USLUG
[ Sprzedaz ustug telekom. J H [ Aktywacje post-paid J m
[ Zestawy i dotadowania pre-paid J 10356 7113 -31,3% [ Aktywacje pre-paid J 129299 125702 -2,8%
[ Telefony abonamentowe J 82976 55498 -33,1% [ Razem J 581803 673550 15,8%
[ Pozostate przychody J 7 357 8515 15,7%
[ Razem ] 177475 157095 -11,5%

BUSINESS
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@ Wsparcie Sprzedazy

() CURSOR. () MERSERVICE () PROPEOPLE

30 tys. punktow w cyklicznej obstudze handlowo merchandisingowej, co stanowi ok.
Pozycjana 30% punktéw sprzedazy detalicznej branzy spozywczejw Polsce. Obecny szacowany

rynku udziat OEX w rynku ustug wsparcia sprzedazy to ponad 10%*, co oznacza wiodaca
pozycje.
Kluczowe » Qutsourcing sit sprzedazy
ustugi > Merchandising 30 t
» Audyty i badania retail ys'
» Promocja produktow punktéw w cyklicznej obstudze
handlowo-merchandisingowej
Nasi klienci @ Grupa 2ywie: BRITISH AMERICAN m

ToRACCO

*Szacunek wtasny OEX Cursor S.A.




@ Wsparcie Sprzedazy

SALES & MARKETING SERVICES BUSINESS SERVICES

CURSOR @ MERSERVICE PROPEOPLE

» Koszty zwigzane z podwyzka wynagrodzen i zwiekszeniem pozaptacowych kosztéw
pracy (wzrost kosztéw bedzie skompensowany przez podwyzki cen dla klientéw, co
bedzie widoczne w dalszych okresach). Podwyzki nie spowodowaty utraty klientéw.

* Przesuniecie projektéw niektérych projektéw do realizacji w kolejnych kwartatach

*  Wozrost liczby zlecen w zwiazku z outsourcingiem proceséw wsparcia sprzedazy
wynikajacym z redukc;ji struktur sprzedazowych przez producentéw 1 O m I n

* Uruchomienie wraz z partnerami projektu ,, 10 000” na bazie zasobow i platformy

analitycznej OEX Cursor i MerService.

. . . , . . konsumentéw w projektach
*  Wyzsze koszty administracyjne w poréwnaniu do ubiegtego roku, spowodowane field marketingu rocznie

wydzieleniem OEX E-business ze spétki OEX Cursor




Wsparcie sprzedazy 12

WTYS. Z¢
PRZYCHODY EBITDA
o,
110000 20’4/67 -19,5%

90 000

70 000

° _ o,
50 000 18,0% 15,4%
/
30 000
36 564 AR 2964 2507
10 000
PRZYCHODY OCZYSZCZONE Z PRZYCH.BEZMARZOWYCH EBITDA MARZAEBITDA
Zmiana Zmiana
3Q18 3Q18/ 3Q18 3Q18/ 3Q17 3Q18
30Q17 30Q17
[ Suma segmentow J 139517 20,6% 372 658 20,2% 12043 3,6% 28816 2,2% 10,0% 8,6% 9,1% 7,7%
[ Segment J 43 155 18,0% 103 092 20,4% 2 507 -15,4% 5514 -19,5% 8,1% 5,8% 8,0% 5,3%
Udziat % w sumie o o o o
segmentow 30,9% 27,7% 20,8% 19,1%
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BPO

ARCHIDOC VOICE

BUSINESS SERVICES CONTACT CENTER

Szacowany udziat OEX w rynku archiwizacji i skanowania daje Grupie

ozvejana druga pozycje po Swiatowym liderze, firmie Iron Mountain.

rynku
Voice Contact Center jest w pierwszej 10* firm na rynku polskim

KerZPWE »  Zarzadzanie dokumentami
ustugi
Elektroniczny obieg dokumentow

»  Contact center, infolinie, obstuga klienta (telefon, mail, chat,
sms, media spotecznosciowe)

Nasi klienci ING &0 PHL=X

*Szacunek wtasny na podstawie liczby stanowisk i rankingéw firm call center publikowanych przez portal ccnews.pl
Zmiana nazwy segmentu (poprzednio Zarzadzanie dokumentamiiobstuga klienta)

EEd [nc+

2,5 mld

dokumentéw w archiwum
papierowym

BUSINESS
SERVICES




ARCHIDOC VOICE

BUSINESS SERVICES NTACT CENTER

Znaczacy wzrost liczby klientéw w obszarze archiwizacji spowodowany realizacjg
zalecer RODO oraz utrzymujgcym sie trendem outsourcingowym w tym obszarze (na
poczatku przysztego roku planowane powiekszenie archiwum)

Znaczacy wzrost liczby klientéw w obszarze contact center, na co ma wptyw miedzy
innymi sytuacja na rynku pracy oraz utrzymujacy sie trend outsourcingu w tym obszarze

Ugruntowanie pozycji w sektorze bankowym dzieki uruchomieniu zaawansowanych
procesow analitycznych wspierajacych obstuge wnioskéw kredytowych

Uruchomienie w lipcu 2018 spétki ArchiDoc Med, ktéra oferuje podmiotom z branzy
ochrony zdrowia kompleksowe wsparcie w procesie wdrazania Elektronicznej
Dokumentacji Medycznej, potagczone z obstuga archiwum papierowego i obstuga
kontaktu z pacjentem

Wptyw kosztow pracy - rekrutacje pracownikéw do nowych projektow oraz podwyzki
wynagrodzen

10 min

kontaktow z
konsumentami rocznie

BUSINESS
SERVICES




BPO 15

WTYS. Z¢
PRZYCHODY EBITDA
-8,4%
7 000 ’
o,
55 000 17’7/’
6 000
45 000 5 000
35000 4000
9 ~ o,
25 000 % 3000 32’2A
15 000 2000
2928
16 009 18915 1000 1986
5000
0
-5 000 3Q2017 3Q2018 1-3Q2017 1-3Q2018 3Q2017 3Q2018 1-3Q2017 1-3Q2018
PRZYCHODY EBITDA MARZA EBITDA
Zmiana Zmiana
3Q18 3Q18/ 3Q18 3Q18/ 3Q17 3Q18
3017 30Q17
[ Suma segmentow J 139517 20,6% 372 658 20,2% 12043 3,6% 28816 2,2% 10,0% 8,6% 9,1% 7,7%
[ Segment J 18 915 18,2% 52719 17,7% 1986 -32,2% 6 152 -8,4% 18,3% 10,5% 15,0% 11,7%
Udziat % w sumie
segmento’w 13,6% 14,1% 16,5% 21,3%
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E-biznes

E-BUSIN

Pozycjana
rynku

Kluczowe
ustugi

Nasi klienci

4,8% - szacowany udziat OEX w wymienionych nizej obszarach (badanie
EY Polska na zlecenie OEX)

» Technologie IT wspierajace sprzedaz - analiza, strategia,
projektowanie infrastruktury, wdrazanie e-sklepow

0,76 min

przesytek w 1-3Q2018

» Logistyka dla eCommerce
» Optymalizacja i procesowanie zakupow (procurement)




%_’ E-biznes

E-BUSINESS DIVANTE

DIGITAL COMMERCE CONNECTIVITY. COMMERCE SOFTWARE HOUSE

* Rosnacy rynek eCommerce

* Rozwdj i potencjat ustugi cross-border

*  Wozrost udziatu w sprzedazy przychodéw z projektow zagranicznych
* Dynamiczny wzrost liczby klientéw

*  Wozrost przychodow i zyskow osiaggniety dzieki budowie wtasnych rozwigzan
oraz produktéw,

» Budowanie przewag konkurencyjnych dzieki skali, nowoczesnym
technologiom oraz unikalnemu modelowi ustug end2end dla eCommerce

miejsc paletowych
w HUB'ie logistycznym




WTYS. Z¢
PRZYCHODY
120000
34,9%
100000
80 000
60 000 28.9%
’
40 000 /
20 000 30 988 39943
0
3Q2017 3Q2018 1-3Q2017 1-3Q2018
PRZYCHODY
Zmiana
3Q18 3Q18/ 3Q18
30Q17
[ Suma segmentow J 139517 20,6% 372 658 20,2% 12043
[ Segment J 39 943 28,9% 115 271 34,9% 2 242
Udziat % i
{ segzr:ent()v\\:vsumle J 28,6% 30,9% 18,6%

5000

4000

3000

2000

1000

EBITDA

Zmiana
3Q18/
3Q17

3,6%

210,1%

EBITDA
210,1%
2242
723
3Q2017 3Q2018
3Q17
28816 2,2% 10,0%
4078 94,5% 2,3%
14,2%

18

94,5%

1-3Q2017 1-3Q2018
MARZA EBITDA
3018
8,6% 9,1% 7,7%
5,6% 2,5% 3,5%

BUSINESS
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Obszary funkcjonowania

DIGITAL COMMERCE CONNECTIVITY

\

OPERACJE

Magazynowanie
Fulfillment
Dostawy
eDelivery - transport, podatki,

certyfikaty, odprawa celna

LOGISTYKA DLA B2B | B2C
HUB W CENTRALNEJ EUROPIE

TECHNOLOGIA TRAFFIC
Software house dla e-commerce Procesowanie zakupow
Aktywny partner technologiczny Zarzgdzanie dostawcami

Dla pimcore i magento Aukgje online

Wtasne produkty typu opensource (open Marketplace, eShops

loyalty, vue storefront) Generowanie ruchu online

Marketplace (kreacja i integracje) Marketing produktowy

Platforma zakupowa NextBuy

BUDOWA ROZWIAZAN INTEGRACJE ZAKUPY, PROMOCJA, SPRZEDAZ
IT DLA E-COMMERCE B2B2C

!

Rozwigzanie end2end dla eCommerce

BUSINESS
SERVICES



Klienci +559%

Wzrost liczby klientéw
eCommerce po trzech

2017 rok - 42 klientéw w eCommerce* w tym: kwa'rta’rach 201,8 w s,tosunku
do liczby tych klientéw na
Cyfrowe.pl, Enea, Energa, Holla, Kondrat Wina Wybrane, Lotos, Nestle koniec 2017

Udziat klientéw eCommerce*

Obecnie koncentrujemy sie na najwiekszych i najszybciej rozwijajacych w ogdlnej liczbie klientow
sprzedaz w eCommerce branzach oraz klientach cross border obstugiwanych w magazynie
na koniec 3Q2018

I D

Wzrost zajetej powierzchni
magazynuw 3Q2018 w
poréwnaniu do 3Q2017.
Liczba paletodni na koniec

Pierre Fabre, Profit Plus, Duka, Fischer - Upat, Westfalia, Vershold, My Tummy, WildWash, ??2?18 wynosita ponad
Pathfinder 23 - Jacobs. min.

1-3Q 2018 -23 nowych klientéw w eCommerce, w tym:

*Sklepy internetowe korzystajace z obstugi logistycznej oferowanej przez spotke OEX E-business @ Slavicee






Grupa OEX- przychody

450000 393115 Cogn D”
400000 s31% 55498
350000 i e
300000
250000 f.@ 150 185
200000 144317 ‘
20,2%
150000 10 665
28592 -627%
100 000 : /
> 139520
50 000 115725 20,6%
0
3Q2017 3Q2018 1-302017 1-302018

Przychody
bezmarzowe

Przychody oczyszczonez
przychodéw bezmarzowych

Przychody
bezmarzowe

PRZYCHODY OCZYSZCZONE Z PRZYCH.BEZMARZOWYCH

3Q17 3Q18 3Q18/

3Q17
[ Zarzadzanie. sieciami J 32161 37504 16,6% 94 306 101576 7.7%
[ Wsparcie sprzedazy J 36564 43155 18,0% 85614 103092 20,4%
[ E-biznes J 30988 39943 28,9% 85434 115271 34,9%
[ BPO J 16 009 18 915 18,2% 44779 52719 17,7%
[ Suma segmentéw J 115722 139517 20,6% 310133 372658 20,2%
[ Suma Grupa J 115725 139520 20,6% 310139 372680 20,2%

. Przychody oczyszczone z
przychodéw bezmarzowych

STRUKTURAWG. SEGM. PRZYCH OCZYSZCZ Z PRZYCH.BEZM.

3017
27,8% 26,9% 30,4% 27,3%
31,6% 30,9% 27,6% 27,7%
26,8% 28,6% 27,5% 30,9%
13,8% 13,6% 14,4% 14,1%
100,0% 100,0% 100,0% 100,0%

BUSINESS
SERVICES
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Grupa OEX - Zysk EBITDA

WTYS. 7
-2,1%
30000
ZYSK EBITDA
25000
20 000
15 000 0,5%
10 000 .
5000 10802 10856
0
3Q2017 302018 1-3Q2017 1-3Q2018
ZYSK EBITDA STRUKTUTAEBITDA WG. SEGMENTOW MARZA EBITDA
Zmiana
3017 3018 3018/ 3017 3018 302017  3Q2018
3017
[zarzadzanie. sieciami] 5012 5308 5,9% 12538 13072 4,3% 431%  441% 445%  454% 156%  14,2% 133%  12,9%
[ Wsparciesprzedazy] 2964 2507 -154% 6848 5514  -19,5% 255%  20,8% 243%  191% 8,1% 5,8% 8,0% 5,3%
[ E-biznes | 723 2242 2101% 2097 4078 94,5% 6,2% 18,6% 7,4% 14,2% 2,3% 5,6% 2,5% 3,5%
[ BPO | 2928 1986  -322% 6715 6152 -8,4% 252%  16,5% 238%  21,3% 183%  10,5% 150%  11,7%
[ Sumasegment. | 11627 12043  36% 28198 28816 2,2% 1000%  1000%  100,0%  100,0% 10,0% 8,6% 9,1% 7.7%
[ Nieprzypisane | -825 1187  439%  -2250  -3418  51,9%
| sumaGrupa | 10802 10856  05% 25948 25398  -2,1% 9,3% 7,8% 8,2% 6,8%

BUSINESS
SERVICES



Grupa OEX - wptyw sprzedazy ratalnej na przychody 24

WTYS. Z¢ PRZYCHODY OCZYSZCZONE Z PRZYCH. BEZMARZOWYCH STRUKTURA WG. SEGM. PRZYCH OCZYSZCZ Z PRZYCH. BEZM.
Zmiana
3Q17 3Q18 3Q18/ 30Q17 3018
3Q17
[ Zarzadz. sieciami J 32161 37504 16,6% 94306 101576 7,7% 27,8% 26,9% 30,4% 27,3%
[ Wsparcie sprzedaiyJ 36 564 43155 18,0% 85614 103092 20,4% 31,6% 30,9% 27,6% 27,7%
[ E-biznes J 30 988 39943 28,9% 85434 115271 34,9% 26,8% 28,6% 27,5% 30,9%
[ BPO J 16 009 18915 18,2% 44779 52719 17,7% 13,8% 13,6% 14,4% 14,1%
115722 139517 20,6% 310133 372658 20,2% 1000%  100,0% 1000%  100,0%
Suma segment.
[ Suma Grupa J 115725 139520 20,6% 310139 372680 20,2%
PRZYCHODY OCZYSZCZONE Z PRZYCH. ZE SPRZ. RATALNEJ STRUKTURA WG SEGM. PRZYCH OCZYSZCZ Z PRZYCH. ZE SPRZRAT.
Zmiana
3017 3018 3Q18/ 3Q17 3018
3Q17
Zarzadz. sieciami
[ 2 J 30872 37504 21,5% 90 353 99 881 10,5% 27,0% 26,9% 29,5% 26,9%
Wsparci daz
[ Wsparcie sprzedazy] 36564 43155 18,0% 85614 103092  20,4% 32,0% 30,9% 28,0% 27,8%
E-bi
[ Ebiznes J 30988 39 943 28,9% 85434 115271  34,9% 27,1% 28,6% 27,9% 31,1%
[ BPO J 16 009 18915 18,2% 44779 52719 17,7% 14,0% 13,6% 14,6% 14,2%
[ sumasegment | 133445 | 139547 21,9% /7 306180 370963  212% 1000%  1000%  1000% \ 100,09
[ sumaGrupa | [ jiaass | 139519 21,9% \_ 306186 370985  212%

BUSINESS
SERVICES




Grupa OEX - EBITDA - wptyw prowizji ze sprzedazy ratalnej 25

WTYS. 2t ZYSK EBITDA STRUKTUTAEBITDA WG. SEGMENTOW MARZAEBITDA
Zmiana
3017 3018 3018/ 3017 3018 302017  3Q2018
3Q17

[Zarzadzanie. sieciamiJ 5012 5308 5,9% 12538 13072 4,3% 43,1% 44.1% 44.5% 45,4% 15,6% 14,2% 13,9% 12,9%
[Wsparcie sprzedazy J 2964 2507  -154% 6848 5514 -19,5% 25,5% 20,8% 24,3% 19,1% 8,1% 5,8% 6,4% 5,3%
[ E-biznes J 723 2242 2101% 2097 4078 94,5% 6,2% 18,6% 7,4% 14,2% 2,3% 5,6% 4,8% 3,5%
[ BPO J 2928 1986  -322% 6715 6152 -8,4% 25,2% 16,5% 23,8% 21,3% 18,3% 10,5% 13,7% 11,7%
[ Sumasegment. J 11627 12043 3,6% 28198 28816 2,2% 100,0%  1000%  100,0%  100,0% 10,0% 8,6% 9,3% 7,7%
[ Nieprzypisane J -825 -1187 43,9% -2250 -3418 51,9%

[ Suma Grupa J 10802 10856 0,5% 25948 25398 2,1% 9,3% 7,8% 8,2% 6,8%

ZYSK EBITDA OCZYSZCZONY STRUKTURA EBITDA OCZYSZCZ. WG. SEGM. MARZA EBITDA OCZYSZCZONA
Zmiana
3017 3018 3018/ 3017 3018 302017  3Q2018
3Q17

[Zarzadzanie. sieciamiJ 4045 5308 31% 9595 11736 22,3% 37,9% 44.1% 38,0% 42,.7% 13,1% 14,2% 10,6% 11,7%
[ Wsparcie sprzedaZyJ 2964 2507 -15% 6848 5514 -19,5% 27,8% 20,8% 27,1% 20,1% 8,1% 5,8% 8,0% 5,3%
[ E-biznes J 723 2242 210% 2097 4078 94,5% 6,8% 18,6% 8,3% 14,8% 2,3% 5,6% 2,5% 3,5%
[ BPO J 2928 1986 -32% 6715 6152 -8,4% 27,5% 16,5% 26,6% 22,4% 18,3% 10,5% 15,0% 11,7%
[ Suma segment. J 10660 12043 13% (25 255 27480 8,8% ) 100,0%  1000%  100,0% \100,0% 9,3% 8,6% 8,2% 7,4%
[ Nieprzypisane | -825 1187 43,9% 2250  -3418 51,9%

[ Suma Grupa J 9835 10 856 10% (23005 24062 4,6% ) 8,6% 7,8% 7,5% 6,5%

BUSINESS
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Grupa OEX - zysk netto 26

WTYS. Zt )
Zysk netto Zysk netto przypadajacy
o akcjonariuszom OEX SA
-1,7%
12 000 ’ 12 000
-6,0%
10 000 10 000
8 000 8 000
000 10,7% o © 8,3%
P >
4000 4 000
5181 5737 5059 5477
2 000 2 000
0 0
3Q2017 3Q2018 1-3Q2017 1-3Q2018 3Q2017 3Q2018 1-3Q2017 1-3Q2018
( 5181 5737 10,7% 11056 10 864 1,7%
Zysk netto
J
( zysk daij
ysk netto przypadajacy 5059 5477 8,3% 11011 10 349 -6,0%

akcjonariuszom OEX SA

P
Zysk netto przypadajacy
akcjonariuszom niedominujacym 122 260 113,3% 45 515 1045,1%

J
BUSINESS
SERVICES




Grupa OEX

Zadtuzenie - zobowigzania odsetkowe

WTYS. Zt

Nakoniec3Q17 [INSKORIECSQI8N

Zobowiazania odsetkowe 61821 104 634
Udziat w tacznych zobowiazaniach 31,4% 54,1%
Udziat w sumie pasywéw 20,6% 31,6%
Dtug netto 53650 78499

Wskaznik dtug netto/EBITDA na koniec 3Q18 wynidst

zysk EBITDA za ostatnie 12 m-cy 36 205
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Grupa OEX

Przeptywy z dziatalnosci operacyjnej - pozytywne tendencje

WTYS. Zt
1H2017 1-3Q2017 1Q2018 1H2018 1-3Q2018
[ Zarzadzanie sieciami J -2075 1975 4457 3567 7 481 12 526
[ BPO J 3423 5298 5384 2539 4253 2906
r

Wsparcie sprzedazy + _ _ _ _ _
[ E-biznes + OEX SA* J 5753 6772 8 307 3068 1011 3444

Korekty konsolidacyjne 0 0 -371 345 264 160

Grupa -4 405 501 1163 3382 13 009 12 148

BUSINESS
SERVICES




Grupa OEX

Zastrzezenia

Niniejsza Prezentacja ma charakter wytacznie informacyjnych i nie stanowi oferty kupna badz sprzedazy, ani oferty majacej na
celu pozyskanie oferty kupna lub sprzedazy, jakichkolwiek papieréw wartosciowych, badz innych instrumentdw finansowych
lub uczestnictwa w jakiejkolwiek przedsiewzieciu handlowym. Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do
dokonania zakupu badz zapisu na jakiekolwiek papiery wartosciowe lub inne instrumenty finansowe, a zadne postanowienia w
niej zawarte nie beda stanowi¢ podstawy zadnej umowy, zobowiazania lub decyzji inwestycyjnej, ani tez nie nalezy na niej
polegac w zwiazku z jakakolwiek umowa, zobowiazaniem lub decyzja inwestycyjna.

Niniejsza prezentacja nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 19 pazdziernika
2005 r. w sprawie informacji stanowigcych rekomendacje dotyczace instrumentéw finansowych, ich emitentéw lub
wystawcow. Niniejsze Prezentacja nie zawiera kompletnej ani catosciowej analizy finansowej lub handlowej Grupy OEX; jak
rowniez nie przedstawia jej pozycji i perspektyw w kompletny lub catosciowy sposéb. Niniejsza Prezentacja zostata
przygotowana z nalezytg starannoscia; niemniej jednak moze ona zawiera¢ pewne niescistosci lub pomija¢ pewne informacje,
ktorych zamieszczenia osoby zapoznajace sie z Prezentacjg mogtyby oczekiwac.

Niniejsza Prezentacja oraz zawarte w niej opisy nie moga by¢ traktowane i nie stanowia: (i) prognoz przysztych wynikow
finansowych i operacyjnych OEX S.A. lub Grupy OEX w rozumieniu rozporzadzenia Komisji (WE) nr 809/2004 z dnia 29
kwietnia 2004 r. wykonujacego dyrektywe 2003/71/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie informacji zawartych w
prospektach emisyjnych oraz formy, witaczenia przez odniesienie i publikacji takich prospektéw emisyjnych oraz
rozpowszechniania reklam; (i) gwarancji lub zapewnienia, ze takie wyniki zostang osiggniete w przysztosci.

Niezaleznie od powyzszego, niniejsza Prezentacja oraz opisy w niej zawarte mogg zawierac rowniez stwierdzenia dotyczace
przysztosci, w tym stwierdzenia dotyczace oczekiwanych wynikéw finansowych. Zawarte w niniejszej Prezentacji
stwierdzenia dotyczace przysztosci sa obarczone szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewnosci oraz innych
czynnikéw, ktére moga spowodowad, ze faktyczne wyniki, poziom dziatalnosci, badz osiggniecia Emitenta lub innej spotki lub
jej branzy mogg istotnie odbiegac od przysztych wynikdw, poziomu dziatalnosci badZ osiggniec wyrazanych lub sugerowanych
w zawartych w Prezentacji stwierdzeniach, ktore dotycza lub mogtyby dotyczy¢ przysztosci.
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