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Najważniejsze  
wydarzenia 3Q2015 



Najważniejsze wydarzenia 3Q2015 

Wykonanie umowy związanej z przejęciem spółki Transactor – przejęcie 23 punktów 

sprzedaży sieci T-Mobile w segmencie Zarządzania sieciami sprzedaży detalicznej 

 

Zawarcie znaczącej umowy z Mars Polska sp. z o. o. w segmencie Wsparcia sprzedaży 

 

Zatwierdzenie przez KNF prospektu i wprowadzenie do publicznego obrotu akcji serii C 

 

Podpisanie listu intencyjnego w sprawie nabycia spółki Merlin.pl S.A. 

 

WZA w sprawie zmiany nazwy i wydzielenia części przedsiębiorstwa związanego z 

realizacją umowy z Orange do spółki zależnej. 

 

 

 

 

 

 

 

 
Źródło: Raporty bieżące Tell S.A. 



Ważne wydarzenia po 3Q2015 

 

Odstąpienie od transakcji Merlin.pl S.A. 

 

10 lecie Tell S.A. na GPW 

 

WZA w sprawie dywidendy za 2014 

Wartość dywidendy przypadająca na jedną akcję to 0,60 zł, dzień dywidendy  

to 11 grudnia 2015 r., a dzień wypłaty dywidendy to 29 grudnia 2015  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Źródło: Raporty bieżące Tell S.A. 



Podsumowanie  
wyników 3Q2015 



186 931 

247 004 

1

65 872 
91 361 

1

 66 182 

89 461 91 361 

1

Przychody 

 
Grupa kontynuuje wzrost przychodów  
 
Skonsolidowane przychody w 3Q2015 
były o 39% wyższe niż w analogicznym 
okresie roku ubiegłego 

 
 
 

 
 

1Q2015 2Q2015 3Q2015 

3Q2014 3Q2015 

PRZYCHODY ZE SPRZEDAŻY W KOLEJNYCH 
KWARTAŁACH 2015 w tys. zł 

35% 2% 

PRZYCHODY ZE SPRZEDAŻY 3Q r/r w tys . zł 

39% 

PRZYCHODY ZE SPRZEDAŻY 1-3Q r/r w tys. zł 

32% 

1-3Q2014 1-3Q2015 



Zysk EBITDA 

 
Zysk EBITDA po 3 kwartałach 2015 
wzrósł o 76% w porównaniu do 
analogicznego okresu roku 
poprzedniego.  

 
 
 
Zysk EBITDA w 3 kwartale 2015 
wzrósł o 145% w porównaniu do 
analogicznego okresu roku 
poprzedniego.  

 
 

 
 

 
 

 

 8 026 

14 127 

1

ZYSK EBITDA 1-3Q r/r w tys. zł 

76% 

1-3Q2014 1-3Q2015 

2 556 

6 269 

1

145% 

3Q2014 3Q2015 

ZYSK EBITDA 3Q r/r w tys. zł 



Zysk netto 

4 531 

6 516 

1

SKONSOLIDOWANY ZYSK NETTO*1-3Q r/r w tys. zł 

* Przypadający akcjonariuszom podmiotu dominującego 

1-3Q2014 1-3Q2015 

44% 

1 434 

2 902 

1

SKONSOLIDOWANY ZYSK NETTO* za 3Q r/r w tys. zł 

3Q2014 3Q2015 

102% 

 
Zysk netto po 3 kwartałach 
2015 wzrósł o 44%                         
w porównaniu do 
analogicznego okresu roku 
poprzedniego.  

 
 
 
Zysk netto w 3 kwartale 
2015 wzrósł o 102%                                  
w porównaniu do 
analogicznego okresu roku 
poprzedniego.  

 
 

 
 

 
 

 



87 536 

45 389 41 520 

72 559 

Wsparcie Sprzedaży

7 207 

4 034 

2 886 

1

Segmenty operacyjne 

PRZYCHODY ZE SPRZEDAŻY 1-3Q2015 w tys. zł ZYSK EBITDA 1-3Q 2015 w tys. zł 

Zarządzanie 
sieciami 
sprzedaży 
detalicznej 

Wsparcie 
sprzedaży 

E-biznes 

Przychód z telefonów 
abonamentowych - 
bezmarżowy 

Wsparcie 
sprzedaży 

E-biznes Zarządzanie 
sieciami 
sprzedaży 
detalicznej 

 
Udział nowych segmentów             
w przychodach ze sprzedaży 
wyniósł 48% po trzech 
kwartałach 2015 

 

 
Udział nowych segmentów             
w zysku EBITDA wyniósł 49%      
po trzech kwartałach 2015 

 



5 818 

2 985 
2 367 

1

Segmenty operacyjne 

ZYSK OPERACYJNY 1-3Q 2015 w tys. zł 

Zarządzanie 
sieciami 
sprzedaży 
detalicznej 

Wsparcie 
sprzedaży 

E-biznes 

 
Udział nowych segmentów w 
zysku z działalności 
operacyjnej wyniósł 48%      
po trzech kwartałach 2015 

 



Zadłużenie odsetkowe 

vs 

21 880  tys. zł  

28% łącznych 
zobowiązań 
krótkoterminowych   

28% łącznych 
zobowiązań 
krótkoterminowych   

12% sumy pasywów 13 % sumy pasywów 

Na  30 września 2015 Na  30 czerwca 2015 

24 598  tys. zł  



Przychody  
ze sprzedaży   
 

Prognoza na 2015 r. 

Zysk z działalności 
operacyjnej  

Zysk EBITDA  Zysk netto  

315,04 mln zł 

 
  

wzrost o 27%  
w stosunku do  
roku 2014 
 

15,83 mln zł 

 
  

wzrost o 47%  
w stosunku do  
roku 2014 
 

19,66 mln zł 
  

wzrost o 56%  
w stosunku do  
roku 2014 
 

10,50 mln zł 
  

wzrost o 74%  
w stosunku do  
roku 2014 
 



Wyniki za 1-3Q2015 

247 mln zł 

 
  

11,17 mln zł 

 
  

14,13 mln zł 
  

6,52 mln zł 
  

to 78%  
prognozy rocznej 
 
 

to 70,56% 
prognozy  rocznej 
 
 

to 71,87% 
prognozy rocznej 
 
 

to 62,09% 
prognozy rocznej 
 
 

Przychody  
ze sprzedaży   
 

Zysk z działalności 
operacyjnej  

Zysk EBITDA  Zysk netto  



Działalność  
operacyjna 



Segment zarządzania  
sieciami sprzedaży 



Sieć sprzedaży 
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30.09.2015 30.09.2015 30.09.2015 30.09.2014 30.09.2014 30.09.2014 

Liczba sklepów na koniec  
3 kwartału 2014 

324 
Liczba sklepów na koniec  
3 kwartału 2015 

301 vs 

Spadek liczby punktów sprzedaży jest wynikiem ogólnej sytuacji na rynku. 

159 
148 

 sklepy sieci Orange

Orange 
84 82 

 sklepy sieci T-Mobile

T-MOBILE 

81 
71 

 sklepy sieci Plus

PLUS 

30.09.2015 30.09.2014 30.09.2014 30.09.2014 30.09.2015 30.09.2015 



Struktura przychodów i sprzedaży 
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PRZYCHODY TYS . ZŁ  
 3Q2014 3Q2015 

zmiana 

1-3Q2014 1-3Q2015 

zmiana 

2015/2014 2015/2014 

Usługi telekomunikacyjne 23 677 
 

22 991 97,10% 71 290 69 429 
 

97,39% 

Zestawy i doładowania 
pre-paid 

3 960 
 

3 910  98,74% 12 201 11 287 
 

92,51% 

 
WOLUMEN SPRZEDAŻY 
USŁUG 3Q2014 3Q2015 

zmiana 
2015/2014 1-3Q2014 1-3Q2015 

zmiana 
2015/2014 

Aktywacje post-paid 129 692 
 

139 617 92,89% 416 575 380 095 
 

91,24% 

Aktywacje pre-paid 34 378 
 

27 692  80,55% 89 748 78 565 
 

87,54% 

Razem 173 995 157 384 
 

90,45% 506 323 458 660 
 

90,59% 



 2 521 

1 515 
1 782 

1

55 209 
51 529 53 358 

1
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PRZYCHODY w tys. zł 

1Q2015 3Q2015 

 
Przychody w segmencie 
Zarządzania sieciami sprzedaży 
detalicznej w  trzecim kwartale 
2015 wyniosły 53 358 tys.  zł 
 
Wynik operacyjny w segmencie 
Zarządzania sieciami sprzedaży 
detalicznej w  trzecim kwartale 
2015 wyniósł 1 782 tys. zł 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 

WYNIK OPERACYJNY w tys.  zł 

2Q2015 

1Q2015 3Q2015 2Q2015 



2 975 

1 980 
2 252 

1

Wyniki 3Q2015 
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Zysk EBITDA w tys. zł 

 
Zysk EBITDA w segmencie 
Zarządzania sieciami sprzedaży 
detalicznej w  trzecim kwartale 
wyniósł  2 252 tys. zł 
 

 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 

 
Wzrost we wszystkich pozycjach rachunku wyników w trzecim kwartale 2015  

      w porównaniu do poprzedniego kwartału 
 

1Q2015 3Q2015 2Q2015 



Segment  
Wsparcia sprzedaży 



Rozwój usług  „merchandising +”…                                                                                                                                                   

Oparcie procesu  na 
informatyzacji, pozyskiwaniu      
i przetwarzaniu danych z rynku 
służących zarzadzaniu 
sprzedażą 

Upsell na kluczowych 
dotychczasowych  kontraktach 

Znaczący wzrost sprzedaży 
(specjalizacja) w kategorii 
stacje benzynowe i średni 
format MT (supermarkety) 

Pozyskanie dwóch nowych  
zleceniodawców w grupie 
silnych marek 

 

 

Osiągnięcia 3Q2015  

Źródło: Cursor S.A. 

S
e

g
m

e
n

t 
 

W
sp

ar
ci

a 
sp

rz
e

d
aż

y Wzrost sprzedaży usług związanych z 
informacją (projekty audytowe) 

Konsekwentna rozbudowa usług          
o elementy analizy i zaawansowanej 
prezentacji danych  

Pozyskanie dużego, stałego projektu  
retail audit dla jednej z największych 
firm FMCG 

Pozyskanie znaczącego kontraktu    
na budowę bazy odbiorców w retail i 
HoReCa 

Zwiększenie wolumenu zleceń 
akcyjnych, w tym kolejnych od tych 
samych zleceniodawców 

Nawiązanie stałej współpracy             
ze znaczącym operatorem w branży 
stacji benzynowych 



1 120 

1 605 

1

18 839 
21 127 

1

Wyniki 3Q2015  

Źródło: Cursor S.A. 
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PRZYCHODY w tys. zł 

2Q2015 3Q2015 

2Q2015 3Q2015 

WYNIK OPERACYJNY w tys. zł 

 
Przychód w segmencie 
Wsparcia sprzedaży 
wzrósł o 12% w 
porównaniu do drugiego 
kwartału 2015 

 

 
Wynik operacyjny  w 
segmencie Wsparcia 
sprzedaży wzrósł          o 
43% w porównaniu                     
do drugiego kwartału 
2015 

 



Wyniki 3Q2015  
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1 577 

2 057 

12Q2015 3Q2015 

ZYSK EBITDA w tys. zł 

 
 

 
Wzrost udziału projektów wysokomarżowych w strukturze przychodów. 
 

 
Zysk EBITDA w segmencie 
Wsparcia sprzedaży wzrósł             
o 30%  w porównaniu                      
do drugiego kwartału 2015 

 



Segment  
E - biznes 



Osiągnięcia 3Q2015  

Źródło: Cursor S.A., 
 Divante sp. z o. o. 
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E-logistyka 

 

Update systemu magazynowego 
do wyższej wersji umożliwił 
zmianę struktury zatrudnienia na 
elastyczną i efektywną kosztowo 

Zapełnienie w znaczącej części, 
powierzchni magazynowej, 
odebranej na przełomie 2014/15 r.  

Kontynuacja świadczenia usług dla 
dotychczasowych klientów 

 

 

IT wspierające sprzedaż 

 

Nowe projekty dla Zencard, 
Medicover  

Pozyskanie 9 klientów 
zagranicznych (1-3Q2015) 

Wprowadzenie oferty na usługi 
BigData oraz Marketing 
Technology. 

Utworzenie działu R&D 
pracującego nad obszarem 
Omnichannel 

 



Realizacja strategii 

Źródło: Cursor S.A., 
 Divante sp. z o. o. 
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Zmiana z modelu 
pracy projektowej na 
model time&material  

Bezpieczeństwo 
rentowności 

projektu i stała 
marża 

Zmiana modelu usług z  
realizacyjnych na 
konsultingowo -realizacyjne  

Wyższa 
stawka za 

godzinę 

Zmiana kierunku 
sprzedaży usług z 
klientów krajowych 
na klientów 
zagranicznych  

Wyższe stawki 
za usługi 



Wyniki 3Q2015  

Źródło: Cursor S.A., 
 Divante sp. z o. o. 
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18 926 
17 044 

1

PRZYCHODY w tys. zł 

2Q2015 3Q2015 

 
Spadek przychodów związany z mniejsza liczbą zleceń dystrybucyjnych 
w obszarze e-logistyki (dotyczy klientów korporacyjnych, którzy mają 
mniejszą aktywność w okresie wakacyjnym) 
 
 

Zgodnie ze strategią koncentrujemy się tylko na przychodach 
wysokomarżowych 

 
Przychód w segmencie   E-biznes 
spadł o 10% w porównaniu           
do drugiego kwartału 2015 

 



                  Wyniki 3Q2015  

 1  017 

1 817 

1
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1 584 

1

WYNIK OPERACYJNY  w tys. zł 

2Q2015 3Q2015 

ZYSK EBITDA  w tys. zł 

2Q2015 3Q2015 
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Wynik operacyjny  w segmencie 
E-biznes wzrósł o 79%                   
w porównaniu do drugiego 
kwartału 2015 

 

 
Zysk EBITDA w segmencie         
E-biznes wzrósł o 96%                   
w porównaniu do drugiego 
kwartału 2015 

 



2 699 227 

2 850 787 

2 982 946 

Kwartał 1 Kwartał 2 Kwartał 3

                  Wypełnienie magazynu  
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3Q2015 2Q2015 

SUMA PALETODNI  

29 994 
31 604 

34 814 

Średnia dzienna l. paletodni
2014

Średnia dzienna l. paletodni
2015

Średnia dzienna l. paletodni X
2015

2014 2015 X. 2015 

ŚREDNIA DZIENNA LICZBA  PALET  

1Q2015 



Podsumowanie 

Segment Zarządzania 
sieciami sprzedaży 

Segment  
Wsparcia sprzedaży 

Segment  
E- biznes 

• Wzrost we wszystkich 
pozycjach rachunku 
wyników w porównaniu 
do 2Q2015 pomimo 
spadku liczby sklepów 

• Segment generuje ponad 
połowę przychodów i 
zysku EBITDA w Grupie.  
 

• Rozwój produktów  opartych 
na pozyskiwaniu i 
zarządzaniu informacją  

• Pozyskane liczne nowe 
kontrakty 

• Stabilna baza obecnych 
klientów i projektów 

• Wzrost przychodów i zysku 
EBITDA w porównaniu do 
poprzedniego kwartału 

 
 

• Dynamiczny wzrost zysku 
EBITDA  

• Poszerzanie portfolio 
klientów w tym 
zagranicznych 

• Realizacja strategii 
zwiększania marżowości i 
pozyskiwania klientów  o 
większych perspektywach 
rozwoju. 

 



Dziękujemy za uwagę 

Zarząd Tell S.A. 
e-mail: sekretariat.zarzad@tell.pl 
 
tel. +48 61 886 25 00 
fax. +48 61 862 98 20 
Tell SA 
ul. Forteczna 19A 
61-362 Poznań 
 


