SPRAWOZDANIE ZARZADU GRUPY TELL S.A. Z DZIALALNOSCI
GRUPY KAPITALOWEJ

1. Najwazniejsze dokonania Grupy Kapitatowej TELL S.A. w I péfroczu 2005 roku to:

Przychody ze sprzedazy grupy kapitatowej wyniosty w | potroczu 2005 roku 56.086 tys. PLN
i byty 0 46,02% wyzsze niz w analogicznym okresie roku ubiegtego.

Udziat kosztow ogodlnego zarzadu w relacji do osiggnietych przychodéw w | pétroczu 2005 roku w
zmniejszyt sie w stosunku do analogicznego okresu roku 2004 roku, odpowiednio z poziomu 4,07% do
3,18%.

Zysk z dziatalno$ci operacyjnej wyniost w | pétroczu 2005 roku 2.200 tys. PLN i byt 0 108,18% wyzszy
niz w analogicznym okresie roku ubiegtego. Stopa zysku operacyjnego wzrosta o0 42,56%, po
pierwszym potroczu 2005 w stosunku do pierwszego pétrocza 2004 roku. Odpowiednio, ww. stopy
zysku operacyjnego wzrosty: do poziomu 3,92% z poziomu 2,75% (pierwsze potrocze 2005r. do
pierwszego pétrocza 2004r.).

Zysk z dziatalnosci operacyjnej, powiekszony o amortyzacje (EBITDA) wynidst po pierwszym pétroczu
2005 roku 3 277 tys. PLN i byt o 88,87% wyzszy niz w analogicznym okresie roku ubiegtego. Stopa
EBITDA wzrosta 0 29,34% po | potroczu 2005 w stosunku do pierwszego 2004. Odpowiednio, ww.
stopy EBITDA wzrosty do poziomu 5,84% w | pétroczu 2005 roku z poziomu 4,52% w | potroczu 2004
roku.

Srednia liczba sklepéw Idea, w ktérych prowadzona jest sprzedaz ustug PTK Centertel, wyniosta w |
potroczu 2005r. 139,00 (stan na 30.06.2005r. — 140 sklepéw). Wobec s$redniej w | péiroczu 2004
wynoszacej 87,00 sklepow (stan na 30.06.2004 — 88 sklepdéw), stanowi wzrost 0 59,77%.

Wartosciowa i iloSciowa struktura sprzedazy:

Przychody ze sprzedaz | potrocze | potrocze zmiana

produ}I/<tc')w iytowarrc)')w (tys.yzi) p2005 p2004 : Eg::ggi::ooﬁ
Prowizje 18 324 13012 140,83%
Telefony, zestawy pre-paid 8 565 9 868 86,79%
Karty dotadowujace pre-paid 25509 13 563 188,08%
Pozostate przychody 3 687 1 966 187,54%
Razem 56 086 38 409 146,02%

] | pétrocze | potrocze Ip ézj{;giéazn:% /

Wolumeny sprzedazy ustug 2005 2004 | pétrocze. 04
Aktywacje post-paid 112 408 68 991 162,93%
Aktywacje pre-paid 186 334 88 955 209,47%
Razem 298 742 157 946 189,14%

Dynamiczne wzrosty sprzedazy w poszczegdlnych pozycjach sg w przewazajgcej mierze wynikiem
istotnego zwiekszenia liczby punktow sprzedazy. Spadek przychodow w pozycji ,telefony, zestawy
pre-paid”, pomimo najwyzszej dynamiki sprzedazy aktywacji pre-paid, wynika ze zmiany modelu
pozyskiwania klientow pre-paid przez operatoréw telefonii komérkowej. Zmiana ta polega na
znaczacym wzroscie sprzedazy zestawow bez telefonu (tzw. zestawy startowe), przy jednoczesnym
spadku sprzedazy zestawow z telefonem, przy czym cena zestawu startowego jest sSrednio
kilkakrotnie nizsza niz zestawu z telefonem.

2. Dodatkowe informacje istotne dla oceny sytuacji kadrowej, majatkowej, finansowej,
wyniku finansowego GK TELL S.A. i ich zmian oraz informacje istotne dla oceny
mozliwosci realizacji zobowiazan przez grupe kapitatlowaq .

Raport zawiera podstawowe informacje, ktdre sg istotne dla oceny sytuacji Grupy Kapitatowej TELL
SA, przy czym dla catosci obrazu perspektyw Spotki w najblizszych miesiacach, Zarzad przedstawia



ponizej, opisany wczesnie w Prospekcie Emisyjnym, system tzw. prowizji odtozonych z tytutu
sprzedazy aktywacji.

Spoétka otrzymuje od PTK Centertel prowizje z tytutu przytgczenia nowego klienta w ustudze typu post-
paid do sieci Operatora. Prowizja ta nie jest wyptacana jednorazowo. Spétka otrzymuje jg w czterech
ratach: pierwszg cze$¢ w miesigcu w ktorym sprzedano aktywacje (tzw. prowizja miesieczna), drugg
czes¢ w szostym miesigcu po sprzedazy danej aktywacji (tzw. prowizja 6-cio miesieczna), trzecig
czes¢ w dwunastym miesigcu po sprzedazy danej aktywacji (tzw. prowizja 12-sto miesieczna) i
czwartg czes¢ w osiemnastym miesigcu po sprzedazy danej aktywacji (tzw. prowizja 18-sto
miesieczna). Wyptaty prowizji 6-cio, 12-sto, 18-sto miesiecznych uwarunkowane sg ogdlnie rzecz
biorac, faktem wywigzywania sie abonenta ze swoich zobowigzah wobec Operatora.

Powyzszy sposob wypftaty prowizji powoduje, ze w danym miesigcu Spotka uzyskuje prowizje
miesieczng z tytutu sprzedazy aktywacji w danym miesigcu oraz ,uzyskuje” prawo do naleznosci
przysztych, zwanych prowizjami odtozonymi. Na przychody Spétki w danym miesigcu sktadajg sie
wiec takze prowizje ,odtozone” z tytutu sprzedazy aktywacji w okresach wczes$niejszych.

Spotka raz w miesigcu otrzymuje od Operatora zestawienie aktywacji sprzedanych w poprzednim
miesigcu ze wskazang prowizjg miesieczng nalezng jej z tytutu tej sprzedazy (w otrzymywanym
zestawieniu nie sg wykazywane prowizje 6M, 12M i 18M — tzw. prowizje odlozone, wynikajace ze
sprzedazy aktywacji objetych zestawieniem, ktérych pfatno$¢ przypadac¢ bedzie w przysztosci) oraz
aktywacji sprzedanych w przesziosci (odpowiednio 6, 12 i 18 miesiecy wczesniej), z tytutu ktérych w
miesigcu biezacym Spoétce nalezne sg prowizje (odpowiednio prowizja 6M, 12M lub 18M). Przychody
Spotki w danym miesigcu stanowi zatem suma prowizji 1M z tytutu biezgcej sprzedazy oraz prowizji z
tytutu aktywaciji sprzedanych w odpowiednich miesigcach w przesziosci.

Kwestia prowizji odtozonych jest jedng z kluczowych, z punktu widzenia wtadciwej oceny wynikéw
finansowych uzyskiwanych przez Spotki. Zgodnie z ustawg o rachunkowosci, w sprawozdaniu
finansowym Spoétki nie sg ewidencjonowane przychody ani naleznosci z tytutu prowizji odtozonych.

Opisany powyzej system generowania przez Spoétke przychodow z prowizji, determinuje w
szczegolnosci rozktad przeptywdw pienieznych w przypadku otwierania nowych punktéw sprzedazy
lub przejmowania istniejgcych sieci sprzedazy.

Spotka szacuje, ze jej przychody z tytutu odtozonych prowizji za aktywacje sprzedane do dnia 30
czerwca 2005r., wyniosg fgcznie do dnia 30 listopada 2006 roku okoto 7.500.000 PLN. Analogicznie,
marza Emitenta pozostata po wyptatach prowizji dla sub-agentéw, wyniesie szacunkowo 4.200.000
PLN.

3. Wskazanie czynnikéw, ktore w ocenie Zarzadu beda mialy wplyw na wyniki osiagniete
przez jego grupe kapitalowa w perspektywie co najmniej kolejnego kwartatu — opis
ryzyk i zagrozen

Podstawowymi czynnikami, ktére bedg miaty wptyw na wyniki osiagniete przez Grupe Kapitatowg Tell
S.A. w najblizszym czasie, to popyt na ustugi telefonii komérkowej i zwigzany z nim poziom wykonania
planu sprzedazy naktadanego przez PTK Centertel Sp. z 0.0..

4. Wartos¢ wynagrodzen, nagréd lub korzysci

Warto$¢ wynagrodzen oséb zarzgdzajgcych i nadzorujacych zostata zaprezentowana w notach
odpowiednich sprawozdanh finansowych.

5. Zasady sporzadzenia poéfrocznego skonsolidowanego sprawozdania finansowego

Potroczne skonsolidowane sprawozdanie finansowego oraz jednostkowe sprawozdanie finansowe
zostaty sporzadzone zgodnie Miedzynarodowymi Standardami Sprawozdawczosci Finansowej.
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