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Warszawa, 10 wrzesnia 2020r.




Grupa kapitatowa OEX

15-

OEX to grupa kapitatowa specjalizujaca sie w

dostarczaniu ustug i technologii w obszarze -
sprzedazy.

Do grona klientéow OEX nalezg wiodace polskie

i zagraniczne marki z branzy eCommerce, FMCG i

telekomunikacyjnej. Grupa kapitatowa OEX nalezy
do 500 najwiekszych polskich przedsiebiorstw.* 1 4 -
) 9

*Ranking dziennika Rzeczpospolita wg przychoddw i zatrudnienia firm za 2019 rok.
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Dywersyfikacja i wzrost

URUCHOMIENIE
PRZEJECIA PRZEJECIA PRZEJECIA : A PRZEJECIA
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(Y CURSOR () MERSERVICE ARCHIDOC NEXTBUY
WA Vue Storefront
DIVANTE () vorce Q) opxztcom
4SHOPS
2005 - 2016 - 58 min zt dywidendy i skup akcji
76,3 min zt - tacznie dystrybucje do akcjonariuszy

2019 - 2020 - 25,5 min zt - dywidenda* i skup akcji

Wartos$¢ przejec i inwestycji w latach 2015-2020 wyniosta ponad 112 min zt.

Emisja akcji o wartosci 18,7 min. Zt (17 zt za akcje) w 2018r.
Warto$¢ transakcji sprzedazy spétki ArchiDoc wyniosta 85 min zt (tacznie z doptatami) @

tlla l\

(0%

*Dzien wyptaty dywidendy za 2019 rok przypada na 11 wrzesnia 2020



OEX TO GRUPA KAPITALtOWA SPECJALIZUJACA SIE W DOSTARCZANIU

UStUGI TECHNOLOGII W OBSZARZE SPRZEDAZY

DIGITALIZACJA HANDLU
CUSTOMER EXPERIENCE
OMNICHANNEL

Retajl eCommerce
Services Services

Qesusiness  (Qoexascom  (vorce

divante




Ekosystem ustug i technologii

w obszarze sprzedazy online i w sklepach tradycyjnych

Retail Services

Zarzadzanie sieciami sklepéw dla operatorow
sieci komoérkowych

Blisko 350 sklepéw dla operatoréw sieci komérkowych: Orange,
T-Mobile i Plus

Sales force leasing, merchandising i badania retail

Kompleksowa oferta wsparcia sprzedazy w sklepach
stacjonarnych. Zasieg dziatan to 25 tysiecy punktéw handlu
detalicznego

Field marketing

Programy konsumenckie, doradztwo sprzedazy i aktywnosci w
sklepach o tacznym zasiegu 10 min konsumentéw rocznie

Technologia do fiskalizacji i cyfryzacji sprzedazy dla
matych i Srednich punktéw sprzedazy detalicznej

Autorski kasoterminal, zintegrowany z chmurowa platforma
informatyczng iPOS web, stuzaca do obstugi i analizy sprzedazy,

zarzadzania towarami oraz magazynem, udostepniang w modelu SaaS.

W okresie dwdch lat sprzedane do 3 tys. punktow detalicznych

eCommmerce Services

eCommerce Software House

Budowanie systeméw eCommerce na bazie platform Magento,
Shopware, commercetools, implementacja systemow zarzadzania
informacja produktowa na bazie rozwigzan Pimcore / Akeneo-
dostarczanie rozwigzan do optymalizacji ruchu z telefonéw
komérkowych z uzyciem produktu Vue Storefront, wdrazanie
systeméw lojalnosci klientow

Magazynowanie i fulfillment

HUB logistyczny o pojemnosci 71 tys. miejsc paletowych oraz specjalne
rozwigzania do obstugi eCommerce. Wysytka 1,5 min paczek w skali roku.

Customer experience solutions

Nowoczesne centra operacyjne, 700 profesjonalnych stanowisk contact
center. Obstuga wszystkich kanatéw kontaktu z klientem korncowym: chat,
sms, mail. Wielojezyczne centrum obstugi, boty.

Marketplace B2B

Digitalizacja sprzedazy oraz wsparcie ekspansji zagranicznej klientéow
w eCommerce

&
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POST Digitalizacja
zlatf?crma . sprzedazy B2B
o cyfryzacji
punktéw sprzedazy
VOICE
divante Customer
eCommerce ) Experience
BUDOWANIE WARTOSCI Solutions

software house GRUPY OEX W OPARCIU

O TECHNOLOGIE

Wspieramy digitalizacje handlu
online i w sklepach

tradycyjnych. @



Wazne wydarzeniaw 1H 2020
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‘( DOPLATY PRZEJECIE iPOS
ZE SPRZEDAZY POPRAWA
__SPOEKI ARCHIDOC_ WYNIKOW

O WARTOSCI TRANSAKCJAO SEGMENTU

, WSPARCIA
PONAD WARTOSCI .
(sierpien 2020) A4 A

6 MLN Zt

Dostarczamy
ustugi i technologie

w obszarze sprzedaiy 43 MLN Zt

T > —
T
REKORDOWE WYNIKI SPOLEK SILNA POZYCJA

SUKCES WDROZENIA COTOWKOWA

ZNACZACY WPEYW PRACY ZDALNEJ

NA WYNIKI -3 VOICH 0 60,7% r/r 5 GOTOWKA
NIEKTORYCH SPOLEK

Z GRUPY OEX (o2 d MER 053,8% r/r : ) NIEZAKEOCONA NA 30. 06.2020
(EBUSINESS  PRACA MAGAZYNU

040,3% r/r 70,6 MLN Zt
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WYN I KI SKO NSO LI DOWAN E Danew min. zt, zuwzglednieniem MSSF16, w odniesieniu do umdéw najmu powierzchni

1H2019 1H 2020 zm % 2Q2019 2Q2020 zm% 1Q2020 2Q2020 zm%

Przychody ze sprzedazy 2818 2349 -16,6% 1471 117,3  -20,3% 117,7 117,3 -0,3%
Koszty dziatalnosci 2391 1985 -170% 1236 98,4 -20,4% 100,1 98,4 -1,7%
Zysk z dziatalnosci operacyjnej 8,2 9,4 15,2% 5,2 7,7 47,1% 1,8 7,7 327,2%
EBITDA 22,0 24,0 9,1% 12,3 14,9 21,0% 9,1 14,9 63,2%

marza EBITDA 8% 10% 8% 13% 8% 13%
Koszty finansowe 4.9 3,5 -29,3% 24 1,7 -32,0% 1,8 1,7 -9,5%
Zysk przed opodatkowaniem 3,6 6,3 74,3% 2,9 6,0 108,8% 0,2 6,0 2777,6%
Zysk netto z dziatalnosci kontynuowanej 2,3 52 130,7% 24 5,5 130,2% -0,3 55

Zysk netto z dziatalnosci przeznaczonejdo

sprzedazy (ArchiDoc) 2,0 0.0 12 0.0 0.0 oL
Zysk (strata) netto przypadajacy: 4,9 5,2 6,8% 3,6 5,5 53,9% -0,3 5,5
- akcjonariuszom jednostki dominujacej 4,2 3,9 -8,3% 3,2 4,8 51,1% -0,9 4,8
- udziatom niedajgcym kontroli 0,7 1,3 104,3% 0,4 0,8 74,8% 0,6 0,8 27,1%

Wptyw MSSF 16 w odniesieniu do umow najmu na zysk operacyjny wyniost 1 min zt

Wptyw na EBITDA wynidst 10 min zt
Wptyw na koszty finansowe wyniést 1,9 min zt
@ Wptyw na wynik przed opodatkowaniem -0,6 min zt.




WYN I KI SKO NSO LI DOWAN E Danew min. zt, zwytaczeniem MSSF16, w odniesieniu do uméw najmu powierzchni

1H2019 1H 2020 zm % 2Q2019 2Q2020 zm % 1Q2020 2Q2020 zm %

Przychody ze sprzedazy 282,6 2364 -16,3% 147.,5 1180 -20,0% 118,4 118,0 -0,3%

Koszty dziatalnosci 2755 230,9 -16,2% 142,6 113,929 -20,1% 1170 113,9 -2,7%

Zysk z dziatalnoéci operacyjnej 7,9 8,4 6,6% 52 7,1 36,1% 1,3 7,1 467,3%

EBITDA 11,8 13,7 16,0% 7,1 9.8 37,2% 3,9 9,8 150,4%
marza EBITDA 4% 6% 5% 8% 3% 8%

Koszty finansowe 2,9 1,6 -44,9% 1,5 0,7 -53,7% 0,9 0,7 -27,1%

Zysk przed opodatkowaniem 51 6,8 35,5% 3,8 6,4 68,5% 0,5 6,4 1221,0%

Zysk netto z dziatalnosci kontynuowanej 3,7 5,7 56,0% 3,2 59 82,1% -0,2 5,9

Zysk (strata) netto przypadajacy: 6,3 5,7 -9,5% 6,1 5,9 -3,6% -0,2 5,9

- akcjonariuszom jednostki dominujacej 5,7 4,4 -21,9% 5,5 5,2 -5,0% -0,8 5,2

- udziatom niedajacym kontroli 0,7 1,3 95,4% 0,7 0,7 8,2% 0,6 0,7 24,0%

Zrdznicowany wptyw na przychody w spotkach Grupy. Nizsze przychody to wynik dziatan restrukturyzacyjnych
w wybranych spétkach Grupy oraz wptyw Covid-19.

Znaczace wzrosty w spotkach dziatajgcych na rynku eCommerce.

@ Wszystkie spotki wdrozyty programy redukcji kosztéw i dziatania optymalizacyjne



Stru ktU ra Wyn i kéw S ko nso I id owa nych Dane w tys. zwytaczeniem MSSF16, w odniesieniu do uméw najmu powierzchni

PRZYCHODY 1Q2020|2Q 2020 |l 1H2019 | 1H2020 Wl zm | zm% |
ZARZADZ. SIECIAMI PUNKTOW SPRZ. DET 34% 34% --

WSPARCIE SPRZEDAZY 29% 26%

E-BIZNES  37% 41%
STRUKTURA WYNIKOW

Segment E-biznes - najwiekszy wzrost
EBITDA i znaczace zwiekszenie udziatu

w EBITDA Grupy

SUMA SEGMENTOW 100% 100%

EBITDA 1Q 2020 (2Q 2020

ZARZADZ. SIECIAMI PUNKTOW SPRZ. DET 32% 59% Segment Wsparcia sprzedazy - spadek
WSPARCIE SPRZEDAZY  29% 16% przychodow w wyniku restrukturyzacji
OEX Cursor ijednoczesnie wzrost
E-BIZNES  39% 26% EBITDA i znaczaca poprawa

rentownosci
SUMA SEGMENTOW  100% 100%

Marza EBITDA 1Q 2020 |2Q 2020 1H 2019 1H 2020

Segment Zarzadzania Sieciami punktéw
sprzedazy detalicznej - najbardziej
dotkniety skutkami COVID-19,
otrzymat pomoc publiczng i wsparcie
operatoréw - nadal najwiekszy udziat w
w EBITDA Grupy

ZARZADZ. SIECIAMI PUNKTOW SPRZ. DET 4,0% 15,9%

WSPARCIE SPRZEDAZY 4,3% 5,5% --

@10



ZRODEA FINANSOWANIA Danew min.

30.06.2020] 31.12.2019

bez MSSF 16

30.06.2020] 31.12.2019

zMSSF 16

ZRODEA FINASOWANIA ZRODEA FINASOWANIA

Kapitat wtasny 161,6 156,4  Kapitatwtasny 161,6 156,4
Kredyty, pozyczki, inne instrumenty dtuzne 36,8 36,6  Kredyty, pozyczki, inne instrumenty dtuzne 36,8 36,6
Zobowiazania z tytutu faktoringu 7,6 9,2  Zobowigzania z tytutu faktoringu 7,6 9,2
Leasing 81,1 88,1 Leasing 7,4 8,4
Zrodtafinansowania razem 287,2 290,3  Zrédtafinansowaniarazem 213,5

Wskaznik kapitatu do Zrédet finansowania 0,56 0,54 Wskaznik kapitatu do zrédet finansowania 0,76

EBITDALTM EBITDALTM

Zysk z dziatalnosci operacyjnej LTM 11,5 10,3  Zysk z dziatalnosci operacyjnej LTM 8,6 Srodki pieniezne OEX S.A.
AmortyzacjaLTM 28,7 28,0 AmortyzacjaLTM 10,5 8,4 WanOS+y 37 min. zt
EBITDALTM 40,2 38,3 EBITDALTM 19,2

Zadtuzenie OEX S.A. wyniosto

o mingt
Kredyty, pozyczki, inne instrumenty dtuzne 36,8 36,6  Kredyty, pozyczki 36,8

Zobowiazania z tytutu faktoringu 7,6 9,2  Zobowiazania z tytutu faktoringu 7,6 9,2

Leasing 81,1 88,1 Leasing 7,4 8,4

Zadtuzenie razem 125,5 133,9 Zadtuzenierazem 51,8 54,2

Srodki pieniezne 70,6 55,7  Srodki pieniezne 70,6 55,7

Dtug netto 54,9 78,1 Dtugnetto -18,8 -1,5

Wskaznik dtugu netto do EBITDA 1,37 2,04 Wskaznik dtugu netto do EBITDA -0,98 -0,09

&



Przeptywy pieniezne

Danew min. zt, zwytaczeniem MSSF16, w odniesieniu do uméw najmu powierzchni

-} 102020 202020 J} 1H2020

Zysk przed opodatkowaniem 0,5 6,4 6,8
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosSci operacyjnej 10,1 8,8 18,9
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej -1,2 3,5 2,3
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowej -5,2 -1,0 -6,2
Przeptywy pieniezne razem 3,6 11,3 14,9




Zarzadzanie sieciami punktow sprzedazy detalicznej
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Retail Services

PRZYCHODY 912 EBITDA
79,5
444 46,8 10’0 9,3
, 7,9
39,9 39,6 80
6,3
6,0 44 48
40
20 1,6
1Q2019 2Q2019 1Q2020 2Q2020 1H2019  1H2020 1Q2019 2Q2019 1Q2020 2Q2020  1H2019 1H2020

Wptyw COVID-19 - potowa marcai caty
kwiecien 2020r. 30 % sklepéw
zamknietych. W pozostatych znaczny
spadek ruchu i sprzedazy

Od maja 2020r powroét klientéw do
salondéw i rosngca sprzedaz.

Dane w min. zt, zwytaczeniem MSSF16, w odniesieniu do uméw najmu powierzchni

EBITDA za 1H2020 nizsza niz w roku ubiegtym
ze wzgledu na efekt wysokiej bazy i wptyw
epidemii

Pomoc publiczna w wysokosci 3,3 min zt.
Wsparcie ptynnosciowe ze strony operatorow.

338

SKLEPOW DLA
OPERATOROWSIECI
KOMORKOWYCH




Zarzadzanie sieciami punktow sprzedazy detalicznej R 338

SKLEPOW DLA
OPERATOROWSIECI

SREDNIA LICZBA SKLEPOW NA KOMORKOWYCH
30.06.2020
338 VS. 347 97 93 ‘
66 66
I I ORANGE ‘ﬂ

185 479

25,5% B
sklepy sieciOrange  sklepy sieci T-Mobile sklepy sieci Plus - > g,&i
i
1H19  1H20 1H19  1H20 1H19  1H20 ol -
ROZBICIE PRZYCHODOW min zt. 1Q2019 2Q2019 1Q2020 2Q2020 1H2019 1H2020 zm%
Przychody za sprzedaz ustug tel. 29,3 32,5 28,1 27,1 61,8 55,1 -11%
Zestawy i dotadowania pre-paid 1,4 1,5 1,3 0,8 2,9 2,1 -27%
Telefony abonamentowe 10,8 9,6 8,9 10,6 20,4 19,4 -5%
Pozostate przychody 2,9 3,2 1,8 1,0 6,1 2,8 -54%
Razem 44.4 46,8 40,0 39,4 91,3 79,5 -13%
WOLUMENY SPRZEDANYCH UStUG (tys. szt.) 1Q2019 2Q2019 1Q2020 2Q2020 1H2019 1H2020 zm%
Aktywacje post-paid 205,3 206,5 195,3 176,3 411,8 371,6 -10%
Aktywacje pre-paid 32,4 424 31,4 23,3 74.8 54,7 -27%
Razem 237,7 248,9 226,6 199,6 486,6 426,3 -12%



Wsparcie sprzedazy Retail Services 25 tys.

punktéw w cyklicznej
obstudze handlowo-

100,0 PRZYCHODY 937 EBITDA merchandisingowej*
90,0
80,0
70,0 64,5
60,0
50,0 35
3,0
25

Outsourcing sit sprzedazy

Merchandising

50,5
43,2
40,0 34,3
30,0
20,0
10,0
0,0

1Q2019 2Q2019 1Q2020 2Q2020 1H2019  1H2020

2,0
2,0
1,5
1,5
1,0
0,5 0,3
00 [ |

1Q2019  2Q2019 1Q2020  2Q2020 1H2019 1H2020

Audyty i badania retail

YV V V V

Field marketing

CURSOR
Wptyw Covid -19 - gtéwnie na W Il kw. 2020 pomimo spadku Znaczaco nizsze @

przychody Il kwartatu 2020 przychodéw nastapit wzrost zysku przychody i znaczaco -
EBITDA dzieki redukcji kosztow wyzsza EBITDA za @ MERSERVIC

1H2020
(I PrOPEOF

@ Dane w min. zt, zwytaczeniem MSSF16, w odniesieniu do uméw najmu powierzchni




OEX Cursor

25 tys. Top 7

Punktow wiodacych
sprzedazy producentow FMCG
w obstudze wsrod klientéow

. e

Wptyw Covid -19 - odwotane akcje w linii Field marketing, ograniczenia
w sklepach oraz wstrzymywanie akcji przez klientéw z sektora FMCG

Gteboka restrukturyzacja przeprowadzona w Il potowie roku 2019
powro6t do rentownosci na kazdym poziomie wyniku zarowno w | jak i
Il kwartale 2020r.

Koncentracja na kluczowych ustugach i klientach. Znaczaca poprawa
warunkéw wspbtpracy.

Wyzwanie - pozyskanie nowego biznesu. Duza liczba projektow w
pipeline, zagrozeniem |l fala pandemii




Merservice

Wzrost przychoddéw, zysk EBITDAw
1H2020 wyzszy o0 53,8 % od zysku
osiggnietego w roku ubiegtym

Istotny wzrost nowych projektow pod
koniec 2019, rozwdj skali dziatalnosci w
porownaniu do roku ubiegtego.

Wozrost outsourcingu (wiecej zlecen) od
dotychczasowych klientow ze wzgledu na
zamrazanie przez nich wtasnych struktur
(COVID-19)

Spétka nie wnioskowata o pomoc publiczng ‘
-

‘
‘ ‘
:

ey



eCommerceServices 1 9 5 m I n

Wysytek rocznie z
centrum logistycznego
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'Technologle IT wsplera]ace

45% przychodéw segmentu wypracowaty Poprawa wynikow spoétki OEX E-Business sprzedaz

spo6tki Voice Contact Center i Divante,

> :— ~Log|styka dla eCommercs

Niezaktdcona praca magazynu

Sukces wdrozenia pracy zdalnej . .
Powierzchnie magazynowe

Nowe trendy w zwigzku z pandemia korzystne dla wypetnione
spotek

@ Dane w min. zt, zwytaczeniem MSSF16, w odniesieniu do uméw najmu powierzchni



VOICE CONTACT CENTER
. o 4 -

710 stanowisk
contact center

Wzrost przychodéw o 38% w
poréwnaniu 1H2019r.
Wzrost EBITDA 0 60%

Przejscie na prace zdalng i

niezaktdcona praca zespotow

Blisko 40 % przychodoéw z projektow
dla eCommerce

Budowa pozyciji lidera w ustugach
Customer Experience

Rozwodj platformy Primebot -
wtasnej technologii do tworzenia
botéw konwersacyjnych

Primebot
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Wzrost przychodéw o 35,5% w poréwnaniu 1H2019r.
Wzrost EBITDA 0 40%

Pandemia Covid-19 spowodowata znaczny wzrost zainteresowania
rynkiem eCommerce, pokazujac jego potencjat i generujac duze szanse
rozwoju w tym obszarze.

Spotka rozwija projekty zwigzane z tworzeniem innowacyjnych
kompleksowych rozwigzan.

Dynamiczny wzrost sprzedazy autorskich aplikacji dla eCommerce.

Na wynik miat wptyw nizszy poziom kosztéw zwigzany z
ograniczeniem wynagrodzen, wydatkéw, marketingowych i podrozy
stuzbowych .

Spétka z powodzeniem przeszta na prace w zespotach rozproszonych.
Nie wnioskowata o pomoc publiczng zwigzang z pandemia.

250+ 400 +
programistow i globalnych klientéw ™

S ekspertow eCommerce



OEX E-Business

)

Spadek przychodéw o 20% w poréwnaniu 1H2019r.
spowodowany kontynuacjg ograniczania dziatalnosci w
pobocznych biznesowych, jednoczes$nie poprawa
wynikow

Ograniczenie zlecen zwigzanych z dystrybucja
materiatéw marketingowych (POSM) do punktéw
handlowych w wiodacej dla spétki linii logistycznej-
sytuacja epidemiczna

Wzrost zlecen z obszaru logistyki dla eCommerce. W
samym drugim kwartale 2020 roku spo6tka osiggneta o
5,3% wyzsze przychody niz w pierwszym kwartale 2020
roku, w tym wzrost przychodow z tytutu swiadczonych
ustug logistycznych o 13,8%.




Kluczowe przewagi iPOS:

iPOS to urzadzenie fiskalne, terminal
ptatniczy i system sprzedazowy w jednym.

Whbudowana tagcznosé GSM.
Bezptatne aktualizacje.
Zdalne zarzadzanie sklepem na odlegtosc.

Podglad raportow i wynikow sklepu online
W czasie rzeczywistym.

Funkcjonalnosci duzych systemow
kasowych w cenie zwyktej kasy fiskalnej.

Brak optat zwigzanych z dzierzawg
terminala, oszczednosci do 3 000 zt w catym
okresie uzytkowania.

IPOST

3 LaTA 3 s 2,7 mnze  SaaS

na rynku aktywnych przychodéw model biznesowy
urzadzen w2019r.

iPOS to tworcai producent pierwszego na rynku
kasoterminala. Urzadzenie jest zintegrowane z autorska
platforma iPOS web, sprzedawana w modelu SaaS$, ktéra
stuzy do raportowania wynikow sprzedazowych i zdalnego
zarzadzania sklepem online. @



Zastrzezenia

Niniejsza Prezentacja ma charakter wytacznie informacyjnych i nie stanowi oferty kupna badz sprzedazy, ani oferty majacej na
celu pozyskanie oferty kupna lub sprzedazy, jakichkolwiek papierow wartosciowych, badz innych instrumentéw finansowych
lub uczestnictwa w jakiejkolwiek przedsiewzieciu handlowym. Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do
dokonania zakupu badz zapisu na jakiekolwiek papiery wartosciowe lub inne instrumenty finansowe, a zadne postanowienia w
niej zawarte nie beda stanowic¢ podstawy zadnej umowy, zobowiazania lub decyzji inwestycyjnej, ani tez nie nalezy na niej
polegac w zwigzku z jakakolwiek umowag, zobowigzaniem lub decyzja inwestycyjna.

Niniejsza prezentacja nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 19 pazdziernika 2005
r. w sprawie informacji stanowiacych rekomendacje dotyczace instrumentow finansowych, ich emitentow lub wystawcow.
Niniejsze Prezentacja nie zawiera kompletnej ani catosciowej analizy finansowej lub handlowej Grupy OEX, jak rowniez nie
przedstawia jej pozycji i perspektyw w kompletny lub catosciowy sposob. Niniejsza Prezentacja zostata przygotowana z
nalezytg starannosciag; niemniej jednak moze ona zawiera¢ pewne niescistosci lub pomija¢ pewne informacje, ktorych
Zamieszczenia 0soby zapoznajace sie z Prezentacjg mogtyby oczekiwac.

Niniejsza Prezentacja oraz zawarte w niej opisy nie mogg by¢ traktowane i nie stanowia: (i) prognoz przysztych wynikow
finansowych i operacyjnych OEX SA. lub Grupy OEX w rozumieniu rozporzadzenia Komisji (WE) nr 809/2004 z dnia 29
kwietnia 2004 r. wykonujacego dyrektywe 2003/71/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie informacji zawartych w
prospektach emisyjnych oraz formy, witaczenia przez odniesienie i publikacji takich prospektow emisyjnych oraz
rozpowszechniania reklam; (ii) gwarancji lub zapewnienia, ze takie wyniki zostang osiggniete w przysztosci.

Niezaleznie od powyzszego, niniejsza Prezentacja oraz opisy w niej zawarte mogg zawierac rowniez stwierdzenia dotyczace
przysztosci, w tym stwierdzenia dotyczace oczekiwanych wynikéw finansowych. Zawarte w niniejszej Prezentacji stwierdzenia
dotyczace przysztosci sg obarczone szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewnosci oraz innych czynnikow, ktére moga
spowodowac, ze faktyczne wyniki, poziom dziatalnosci, badz osiagniecia Emitenta lub innej spotki lub jej branzy mogg istotnie
odbiega¢ od przysztych wynikow, poziomu dziatalnosci badz osiggnie¢ wyrazanych lub sugerowanych w zawartych w
Prezentacji stwierdzeniach, ktore dotycza lub mogtyby dotyczy¢ przysztosci.
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