
Warszawa, 10 września 2020r.

Grupa OEX
Prezentacja wyników za 
I półrocze 2020



Grupa kapitałowa OEX

OEX to grupa kapitałowa specjalizująca się w 
dostarczaniu usług i technologii w obszarze 
sprzedaży.

Do grona klientów OEX należą wiodące polskie 
i zagraniczne marki z branży eCommerce, FMCG i 
telekomunikacyjnej. Grupa kapitałowa OEX należy 
do 500 największych polskich przedsiębiorstw.*

*Ranking dziennika Rzeczpospolita  wg  przychodów i zatrudnienia firm za 2019 rok. 
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Dywersyfikacja i wzrost

URUCHOMIENIE
NOWYCH 

PROJEKTÓW
SPRZEDAŻ

PRZEJĘCIA 
SPÓŁEK

PRZEJĘCIA
SPÓŁEK

PRZEJĘCIA
SPÓŁEK

ZAKUP UDZIAŁÓW 
MNIEJSZOŚCIOWYCH

Wartość przejęć i inwestycji w latach 2015-2020  wyniosła ponad 112 mln zł. 
Emisja akcji o wartości 18,7 mln. Zł (17 zł za akcję) w 2018r.

Wartość transakcji sprzedaży spółki ArchiDoc wyniosła 85 mln zł (łącznie z dopłatami)

2015 2016 2017 2018 2018-19 2019
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2020

PRZEJĘCIA
SPÓŁEK

2005 - 2016 – 58 mln zł dywidendy i skup akcji
2019 - 2020 – 25,5 mln zł – dywidenda* i skup akcji

*Dzień wypłaty dywidendy za 2019 rok  przypada na 11 września 2020

76,3 mln zł – łącznie dystrybucje do akcjonariuszy



Retail 
Services

eCommerce
Services

DIGITALIZACJA HANDLU 
CUSTOMER EXPERIENCE

OMNICHANNEL

OEX TO GRUPA KAPITAŁOWA SPECJALIZUJĄCA SIĘ  W DOSTARCZANIU 
USŁUGI TECHNOLOGII W OBSZARZE SPRZEDAŻY



Ekosystem usług i technologii 
w obszarze sprzedaży online i w sklepach tradycyjnych

Retail Services eCommmerce Services

Zarządzanie sieciami sklepów dla operatorów 
sieci komórkowych

Programy konsumenckie, doradztwo sprzedaży i aktywności w 
sklepach o łącznym zasięgu 10 mln konsumentów rocznie

Blisko 350 sklepów dla operatorów sieci komórkowych: Orange, 
T-Mobile i Plus 

Sales force leasing, merchandising i badania retail

Field marketing

Kompleksowa oferta wsparcia sprzedaży w sklepach 
stacjonarnych. Zasięg działań to 25 tysiecy punktów handlu 
detalicznego

eCommerce Software House
Budowanie systemów eCommerce na bazie platform Magento, 
Shopware, commercetools, implementacja systemów zarządzania 
informacją produktową na bazie rozwiązań Pimcore / Akeneo-
dostarczanie rozwiązań do optymalizacji ruchu z telefonów 
komórkowych z użyciem produktu Vue Storefront, wdrażanie 
systemów lojalności klientów

Marketplace B2B
Digitalizacja sprzedaży oraz wsparcie ekspansji zagranicznej  klientów 
w eCommerce

HUB logistyczny o pojemności 71 tys. miejsc paletowych oraz specjalne 
rozwiązania do obsługi eCommerce. Wysyłka 1,5 mln paczek w skali roku.

Magazynowanie i fulfillment

Nowoczesne centra operacyjne,  700 profesjonalnych stanowisk contact 
center. Obsługa wszystkich kanałów kontaktu z klientem końcowym: chat, 
sms, mail. Wielojęzyczne centrum obsługi, boty.

Customer experience solutions
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Autorski kasoterminal, zintegrowany z chmurową platformą 
informatyczną iPOS web, służącą do obsługi i analizy sprzedaży, 
zarządzania towarami oraz magazynem, udostępnianą w modelu SaaS. 
W okresie dwóch lat  sprzedane do 3 tys. punktów detalicznych

Technologia do fiskalizacji i cyfryzacji sprzedaży dla 
małych i średnich punktów sprzedaży detalicznej



BUDOWANIE WARTOŚCI 
GRUPY OEX W OPARCIU 
O TECHNOLOGIE

Platforma 
do cyfryzacji 
punktów sprzedaży

eCommerce
software house

Customer 
Experience
Solutions

Digitalizacja 
sprzedaży B2B
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Wspieramy digitalizację handlu 
online i w sklepach 
tradycyjnych.

CEL STRATEGICZNY



DOPŁATY 

ZE SPRZEDAŻY 

SPÓŁKI ARCHIDOC

O WARTOŚCI  

PONAD                                                

4,3 MLN ZŁ 

POPRAWA 

WYNIKÓW 

SEGMENTU 

WSPARCIA 

SPRZEDAŻY

COVID - 19

ZNACZĄCY WPŁYW  

NA WYNIKI  

NIEKTÓRYCH SPÓŁEK 

Z GRUPY OEX

Ważne wydarzenia w 1H 2020

SUKCES WDROŻENIA 

PRACY ZDALNEJ 

SILNA POZYCJA 

GOTÓWKOWA

GOTÓWKA

NA 30. 06.2020

70,6 MLN ZŁ 
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PRZEJĘCIE iPOS

TRANSAKCJA O 

WARTOŚCI 

(sierpień 2020)

6 MLN ZŁ 

REKORDOWE WYNIKI SPÓŁEK

EBITDA R/R

o 60,7% r/r

o 53,8% r/r

o 40,3% r/r

NIEZAKŁÓCONA 

PRACA MAGAZYNU



WYNIKI SKONSOLIDOWANE
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Wpływ MSSF16 w odniesieniu do umów najmu na zysk operacyjny wyniósł 1 mln zł

Wpływ na EBITDA wyniósł 10 mln zł

Wpływ na koszty finansowe wyniósł 1,9 mln zł

Wpływ na wynik przed opodatkowaniem -0,6 mln zł.

Dane w mln. zł,   z uwzględnieniem  MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

1H 2019 1H 2020 zm %

Przychody ze sprzedaży 281,8 234,9 -16,6%

Koszty działalności 239,1 198,5 -17,0%

Zysk z działalności operacyjnej 8,2 9,4 15,2%

EBITDA 22,0 24,0 9,1%

marża EBITDA 8% 10%

Koszty finansowe 4,9 3,5 -29,3%

Zysk przed opodatkowaniem 3,6 6,3 74,3%

Zysk netto z działalności kontynuowanej 2,3 5,2 130,7%

Zysk netto z działalności przeznaczonej do 

sprzedaży (ArchiDoc)
2,6 0,0

Zysk (strata) netto przypadający: 4,9 5,2 6,8%

 - akcjonariuszom jednostki dominującej 4,2 3,9 -8,3%

 - udziałom niedającym kontroli 0,7 1,3 104,3%

2Q 2019 2Q 2020 zm %

147,1 117,3 -20,3%

123,6 98,4 -20,4%

5,2 7,7 47,1%

12,3 14,9 21,0%

8% 13%

2,4 1,7 -32,0%

2,9 6,0 108,8%

2,4 5,5 130,2%

1,2 0,0

3,6 5,5 53,9%

3,2 4,8 51,1%

0,4 0,8 74,8%

1Q 2020 2Q 2020 zm %

117,7 117,3 -0,3%

100,1 98,4 -1,7%

1,8 7,7 327,2%

9,1 14,9 63,2%

8% 13%

1,8 1,7 -9,5%

0,2 6,0 2777,6%

-0,3 5,5

0,0 0,0

-0,3 5,5

-0,9 4,8

0,6 0,8 27,1%



WYNIKI SKONSOLIDOWANE Dane w mln. zł,   z wyłączeniem MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

Zróżnicowany wpływ na przychody w spółkach Grupy. Niższe przychody to wynik działań restrukturyzacyjnych 
w wybranych spółkach Grupy oraz wpływ Covid-19. 

Znaczące wzrosty w spółkach działających na rynku eCommerce .

Wszystkie spółki wdrożyły programy redukcji kosztów i działania optymalizacyjne

1H 2019 1H 2020 zm %

Przychody ze sprzedaży 282,6 236,4 -16,3%

Koszty działalności 275,5 230,9 -16,2%

Zysk z działalności operacyjnej 7,9 8,4 6,6%

EBITDA 11,8 13,7 16,0%

marża EBITDA 4% 6%

Koszty finansowe 2,9 1,6 -44,9%

Zysk przed opodatkowaniem 5,1 6,8 35,5%

Zysk netto z działalności kontynuowanej 3,7 5,7 56,0%

Zysk netto z działalności przeznaczonej do 

sprzedaży (ArchiDoc)
2,7 0,0

Zysk (strata) netto przypadający: 6,3 5,7 -9,5%

 - akcjonariuszom jednostki dominującej 5,7 4,4 -21,9%

 - udziałom niedającym kontroli 0,7 1,3 95,4%

2Q 2019 2Q 2020 zm %

147,5 118,0 -20,0%

142,6 113,9 -20,1%

5,2 7,1 36,1%

7,1 9,8 37,2%

5% 8%

1,5 0,7 -53,7%

3,8 6,4 68,5%

3,2 5,9 82,1%

0,0 0,0

6,1 5,9 -3,6%

5,5 5,2 -5,0%

0,7 0,7 8,2%

1Q 2020 2Q 2020 zm %

118,4 118,0 -0,3%

117,0 113,9 -2,7%

1,3 7,1 467,3%

3,9 9,8 150,4%

3% 8%

0,9 0,7 -27,1%

0,5 6,4 1221,0%

-0,2 5,9

0,0 0,0

-0,2 5,9

-0,8 5,2

0,6 0,7 24,0%



Struktura wyników skonsolidowanych
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Dane w tys.   z wyłączeniem MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

Segment E-biznes  - największy wzrost 
EBITDA i znaczące zwiększenie  udziału 
w EBITDA Grupy

Segment Wsparcia sprzedaży – spadek 
przychodów w wyniku restrukturyzacji 
OEX Cursor i jednocześnie wzrost 
EBITDA i znacząca poprawa 
rentowności 

Segment Zarządzania Sieciami punktów 
sprzedaży detalicznej  - najbardziej 
dotknięty skutkami COVID-19,  
otrzymał pomoc publiczną i wsparcie 
operatorów - nadal największy udział w 
w EBITDA Grupy

STRUKTURA WYNIKÓW

PRZYCHODY 1Q 2020 2Q 2020 1H 2019 1H 2020 zm zm %

ZARZĄDZ. SIECIAMI PUNKTÓW SPRZ. DET 34% 34% 32% 34% -11 762 -12,9%

WSPARCIE SPRZEDAŻY 29% 26% 33% 27% -29 224 -31,2%

E-BIZNES 37% 41% 34% 39% -5 868 -6,1%

SUMA SEGMENTÓW 100% 100% 100% 100% -46 854 -16,6%

EBITDA 1Q 2020 2Q 2020 1H 2019 1H 2020 zm zm %

ZARZĄDZ. SIECIAMI PUNKTÓW SPRZ. DET 32% 59% 67% 50% -1 384 -14,9%

WSPARCIE SPRZEDAŻY 29% 16% 17% 20% 857 37,3%

E-BIZNES 39% 26% 16% 30% 2 480 110,7%

SUMA SEGMENTÓW 100% 100% 100% 100% 1 953 14,1%

Marża EBITDA 1Q 2020 2Q 2020 1H 2019 1H 2020

ZARZĄDZ. SIECIAMI PUNKTÓW SPRZ. DET 4,0% 15,9% 10,2% 9,9%

WSPARCIE SPRZEDAŻY 4,3% 5,5% 2,4% 4,9%

E-BIZNES 4,5% 5,8% 2,3% 5,2%



ŹRÓDŁA FINANSOWANIA Dane w mln. zł

Środki pieniężne OEX S.A. 
wyniosły 37 mln.  zł

Zadłużenie OEX S.A. wyniosło 
6,9 mln zł.

30.06.2020 31.12.2019

KAPITAŁ

Kapitał własny 161,6 156,4

Kredyty, pożyczki, inne instrumenty dłużne 36,8 36,6

Zobowiązania z tytułu faktoringu 7,6 9,2

Leasing 81,1 88,1

Źródła finansowania razem 287,2 290,3

Wskaźnik kapitału do źródeł finansowania 0,56 0,54

Zysk z działalności operacyjnej LTM 11,5 10,3

Amortyzacja LTM 28,7 28,0

EBITDA LTM 40,2 38,3

Kredyty, pożyczki, inne instrumenty dłużne 36,8 36,6

Zobowiązania z tytułu faktoringu 7,6 9,2

Leasing 81,1 88,1

Zadłużenie razem 125,5 133,9

Środki pieniężne 70,6 55,7

Dług netto 54,9 78,1

Wskaźnik długu netto do EBITDA 1,37 2,04

DŁUG NETTO

z MSSF 16

ŹRÓDŁA FINASOWANIA

EBITDA LTM

Źródła finansowania 30.06.2020 31.12.2019

Kapitał własny 161,6 156,4

Kredyty, pożyczki, inne instrumenty dłużne 36,8 36,6

Zobowiązania z tytułu faktoringu 7,6 9,2

Leasing 7,4 8,4

Źródła finansowania razem 213,5 210,7

Wskaźnik kapitału do źródeł finansowania 0,76 0,74

Zysk z działalności operacyjnej LTM 8,6 8,9

Amortyzacja LTM 10,5 8,4

EBITDA LTM 19,2 17,3

Kredyty, pożyczki 36,8 36,6

Zobowiązania z tytułu faktoringu 7,6 9,2

Leasing 7,4 8,4

Zadłużenie razem 51,8 54,2

Środki pieniężne 70,6 55,7

Dług netto -18,8 -1,5 

Wskaźnik długu netto do EBITDA -0,98 -0,09 

DŁUG NETTO

bez MSSF 16

ŹRÓDŁA FINASOWANIA

EBITDA LTM



Przepływy pieniężne 
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Dane w mln. zł,   z wyłączeniem MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

1Q 2020 2Q 2020 1H 2020

Zysk przed opodatkowaniem 0,5 6,4 6,8

Przepływy pieniężne netto z działalności operacyjnej 10,1 8,8 18,9

Przepływy pieniężne netto z działalności inwestycyjnej -1,2 3,5 2,3

Przepływy pieniężne netto z działalności finansowej -5,2 -1,0 -6,2

Przepływy pieniężne razem 3,6 11,3 14,9



5339Zarządzanie sieciami punktów sprzedaży detalicznej

PRZYCHODY EBITDA

Wpływ COVID-19 – połowa marca i cały 
kwiecień 2020r. 30 % sklepów 
zamkniętych. W pozostałych znaczny 
spadek ruchu i sprzedaży 

EBITDA za 1H2020  niższa niż w roku ubiegłym 
ze względu na efekt wysokiej bazy i wpływ 
epidemii 

Pomoc publiczna w wysokości 3,3 mln zł.  
Wsparcie płynnościowe ze strony operatorów.Od maja 2020r powrót klientów do 

salonów i rosnąca sprzedaż. 

25,5%

9,4%

14,9%

T-MOBILE

PLUS

ORANGE

Retail Services

SKLEPÓW DLA 

OPERATORÓWSIECI 

KOMÓRKOWYCH 

338

Dane w mln. zł,   z wyłączeniem MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

44,4 46,8

39,9 39,6

91,2

79,5
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SKLEPÓW DLA 

OPERATORÓWSIECI 

KOMÓRKOWYCH 

338Retail ServicesZarządzanie sieciami punktów sprzedaży detalicznej

25,5%

9,4%

14,9%

T-MOBILE

PLUS

ORANGE

ŚREDNIA LICZBA SKLEPÓW NA 
30.06.2020

338 vs. 347

1H20 1H19 1H20 1H19 1H20 1H19 

185

97

66

179

93

66

sklepy sieci Orange sklepy sieci T-Mobile sklepy sieci Plus

ROZBICIE PRZYCHODÓW mln zł. 1Q2019 2Q2019 zm %1Q2020 2Q2020 1H2019 1H2020 zm %

Przychody za sprzedaż usług tel. 29,3 32,5 28,1 27,1 61,8 55,1 -11%

Zestawy i doładowania pre-paid 1,4 1,5 1,3 0,8 2,9 2,1 -27%

Telefony abonamentowe 10,8 9,6 8,9 10,6 20,4 19,4 -5%

Pozostałe przychody 2,9 3,2 1,8 1,0 6,1 2,8 -54%

Razem 44,4 46,8 40,0 39,4 91,3 79,5 -13%

WOLUMENY SPRZEDANYCH USŁUG (tys. szt.) 1Q2019 2Q2019 zm %1Q2020 2Q2020 1H2019 1H2020 zm %

Aktywacje post-paid 205,3 206,5 195,3 176,3 411,8 371,6 -10%

Aktywacje pre-paid 32,4 42,4 31,4 23,3 74,8 54,7 -27%

Razem 237,7 248,9 226,6 199,6 486,6 426,3 -12%



5339WSPARCIE SPRZEDAŻY 5

punktów w cyklicznej 

obsłudze handlowo-

merchandisingowej*

25 tys.

➢ Outsourcing sił sprzedaży

➢ Merchandising

➢ Audyty i badania retail

➢ Field marketing

Wsparcie sprzedaży

PRZYCHODY EBITDA

Wpływ Covid -19 – głównie na  
przychody II kwartału 2020

Znacząco niższe 
przychody i znacząco 
wyższa EBITDA za 
1H2020

W II kw. 2020 pomimo spadku 
przychodów nastąpił wzrost zysku 
EBITDA dzięki redukcji kosztów

Retail Services

Dane w mln. zł,   z wyłączeniem MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

43,2

50,5

34,3
30,2

93,7

64,5
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OEX Cursor
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Wpływ Covid -19 - odwołane akcje w linii Field marketing, ograniczenia  
w sklepach oraz wstrzymywanie akcji przez klientów z sektora FMCG

Głęboka restrukturyzacja przeprowadzona w II połowie roku 2019 
powrót do rentowności na każdym poziomie wyniku zarówno w I jak i 
II kwartale 2020 r. 

Koncentracja na kluczowych usługach i klientach. Znacząca poprawa 
warunków współpracy. 

Wyzwanie – pozyskanie nowego biznesu. Duża liczba projektów w 
pipeline, zagrożeniem II fala pandemii

Top 7
wiodących 
producentów FMCG
wśród klientów 

25 tys.
Punktów 
sprzedaży 
w obsłudze



Merservice
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Wzrost przychodów, zysk EBITDA w 
1H2020 wyższy o 53,8 % od zysku 
osiągniętego w roku ubiegłym 

Spółka nie wnioskowała o pomoc publiczną

Wzrost outsourcingu (więcej zleceń) od 
dotychczasowych klientów ze względu na 
zamrażanie przez nich własnych struktur 
(COVID-19) 

Istotny wzrost nowych projektów pod 
koniec 2019,  rozwój skali działalności w 
porównaniu do roku ubiegłego.



5

Wysyłek rocznie z 

centrum logistycznego

1,5 mln

➢ Technologie IT wspierające 
sprzedaż 

➢ Logistyka dla eCommerce

➢ Optymalizacja i procesowanie 
zakupów (procurement) 

➢ Marketplace B2B OEX24.com

➢ Customer Experience

eCommerceServicesE-Biznes

PRZYCHODY EBITDA

Dane w mln. zł,   z wyłączeniem MSSF16, w odniesieniu do umów najmu powierzchni

47,1 49,7
43,5

47,5

96,8
91,0
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 100,0
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1Q2019 2Q2019 1Q2020 2Q2020 1H2019 1H2020

45% przychodów segmentu wypracowały 
spółki Voice Contact Center i Divante , 

Sukces wdrożenia pracy zdalnej

Nowe trendy w związku z pandemią korzystne dla 
spółek

Poprawa wyników spółki OEX E-Business

Niezakłócona praca magazynu

Powierzchnie magazynowe 
wypełnione



VOICE CONTACT CENTER 
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710 stanowisk 
contact center

Biura w 
Warszawie, 
Lublinie i Łodzi

Wielojęzyczna 
obsługa klienta

Platforma 
Primebot

Wzrost przychodów o 38% w 
porównaniu 1H2019r.
Wzrost EBITDA o 60% 

Przejście na pracę zdalną i 
niezakłócona praca zespołów

Blisko 40 % przychodów z projektów 
dla eCommerce

Budowa pozycji lidera w usługach 
Customer Experience

Rozwój platformy Primebot -
własnej technologii do tworzenia 
botów konwersacyjnych



Divante
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Pandemia Covid-19 spowodowała znaczny wzrost zainteresowania 
rynkiem eCommerce, pokazując jego potencjał i generując duże szanse 
rozwoju w tym obszarze.

Spółka rozwija projekty związane  z tworzeniem innowacyjnych 
kompleksowych rozwiązań.

Dynamiczny wzrost sprzedaży autorskich aplikacji dla eCommerce.  

Spółka z powodzeniem przeszła na pracę w zespołach rozproszonych. 
Nie wnioskowała o pomoc publiczną związaną z pandemią.

Na wynik miał wpływ niższy poziom kosztów związany z 
ograniczeniem wynagrodzeń, wydatków, marketingowych i podróży 
służbowych .

400 + 
globalnych klientów

250+ 
programistów i 
ekspertów eCommerce

1000+ 
zrealizowanych 
projektów

Wzrost przychodów o 35,5% w porównaniu 1H2019r.
Wzrost EBITDA o 40% 
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1,5 mln 
Wysłanych paczek w 
skali roku

71 tys.
Miejsc paletowych

Spadek przychodów o 20% w porównaniu 1H2019r. 
spowodowany kontynuacją ograniczania działalności w 
pobocznych biznesowych, jednocześnie poprawa 
wyników

Ograniczenie zleceń związanych z dystrybucją 
materiałów marketingowych (POSM) do punktów 
handlowych w wiodącej dla spółki linii logistycznej-
sytuacja epidemiczna 

Wzrost zleceń z obszaru logistyki dla eCommerce. W 
samym drugim kwartale 2020 roku spółka osiągnęła o 
5,3% wyższe przychody niż w pierwszym kwartale 2020 
roku, w tym wzrost przychodów z tytułu świadczonych 
usług logistycznych o 13,8%.



iPOS to twórca i producent pierwszego na rynku 
kasoterminala. Urządzenie jest zintegrowane z autorską 
platformą iPOS web, sprzedawaną w modelu SaaS, która 
służy do raportowania wyników sprzedażowych i zdalnego 
zarządzania sklepem online. 

iPOS to urządzenie fiskalne, terminal 
płatniczy i system sprzedażowy w jednym.

Wbudowana łączność GSM.  

Bezpłatne aktualizacje.   

Zdalne zarządzanie sklepem na odległość.

Podgląd raportów i wyników sklepu online 
w czasie rzeczywistym. 

Funkcjonalności dużych systemów 
kasowych w cenie zwykłej kasy fiskalnej.

Brak opłat związanych z dzierżawą 
terminala, oszczędności do 3 000 zł w całym 
okresie użytkowania.  

na rynku

3 LATA

aktywnych 

urządzeń 

3 TYS

przychodów 

w 2019 r.

2,7 MLN ZŁ

Kluczowe przewagi iPOS:

SaaS

model biznesowy
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Niniejsza Prezentacja ma charakter wyłącznie informacyjnych i nie stanowi oferty kupna bądź sprzedaży, ani oferty mającej na
celu pozyskanie oferty kupna lub sprzedaży, jakichkolwiek papierów wartościowych, bądź innych instrumentów finansowych
lub uczestnictwa w jakiejkolwiek przedsięwzięciu handlowym. Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do
dokonania zakupu bądź zapisu na jakiekolwiek papiery wartościowe lub inne instrumenty finansowe, a żadne postanowienia w
niej zawarte nie będą stanowić podstawy żadnej umowy, zobowiązania lub decyzji inwestycyjnej, ani też nie należy na niej
polegać w związku z jakąkolwiek umową, zobowiązaniem lub decyzją inwestycyjną.
Niniejsza prezentacja nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporządzenia Ministra Finansów z dnia 19 października 2005
r. w sprawie informacji stanowiących rekomendacje dotyczące instrumentów finansowych, ich emitentów lub wystawców.
Niniejsze Prezentacja nie zawiera kompletnej ani całościowej analizy finansowej lub handlowej Grupy OEX, jak również nie
przedstawia jej pozycji i perspektyw w kompletny lub całościowy sposób. Niniejsza Prezentacja została przygotowana z
należytą starannością; niemniej jednak może ona zawierać pewne nieścisłości lub pomijać pewne informacje, których
zamieszczenia osoby zapoznające się z Prezentacją mogłyby oczekiwać.
Niniejsza Prezentacja oraz zawarte w niej opisy nie mogą być traktowane i nie stanowią: (i) prognoz przyszłych wyników
finansowych i operacyjnych OEX S.A. lub Grupy OEX w rozumieniu rozporządzenia Komisji (WE) nr 809/2004 z dnia 29
kwietnia 2004 r. wykonującego dyrektywę 2003/71/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie informacji zawartych w
prospektach emisyjnych oraz formy, włączenia przez odniesienie i publikacji takich prospektów emisyjnych oraz
rozpowszechniania reklam; (ii) gwarancji lub zapewnienia, że takie wyniki zostaną osiągnięte w przyszłości.
Niezależnie od powyższego, niniejsza Prezentacja oraz opisy w niej zawarte mogą zawierać również stwierdzenia dotyczące
przyszłości, w tym stwierdzenia dotyczące oczekiwanych wyników finansowych. Zawarte w niniejszej Prezentacji stwierdzenia
dotyczące przyszłości są obarczone szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewności oraz innych czynników, które mogą
spowodować, że faktyczne wyniki, poziom działalności, bądź osiągnięcia Emitenta lub innej spółki lub jej branży mogą istotnie
odbiegać od przyszłych wyników, poziomu działalności bądź osiągnięć wyrażanych lub sugerowanych w zawartych w
Prezentacji stwierdzeniach, które dotyczą lub mogłyby dotyczyć przyszłości.



Dziękujemy za uwagę.

OEX S.A.

ul. Klimczaka 1

02-797 Warszawa

e-mail: sekretariat.zarzad@oex.pl

tel. +48 22 395 61 33


