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Ekosystem usług i technologii 
w obszarze sprzedaży online i w sklepach tradycyjnych

Retail Services eCommmerce Services

Zarządzanie sieciami sklepów dla operatorów 
sieci komórkowych

Programy konsumenckie, doradztwo sprzedaży i aktywności w 
sklepach o łącznym zasięgu 10 mln konsumentów rocznie

Blisko 330 sklepów dla operatorów sieci komórkowych: Orange, 
T-Mobile i Plus 

Sales force leasing, merchandising i badania retail

Field marketing

Kompleksowa oferta wsparcia sprzedaży w sklepach 
stacjonarnych. Zasięg działań to 25 tysiecy punktów handlu 
detalicznego

eCommerce Software House
Budowanie systemów eCommerce na bazie platform Magento, 
Shopware, commercetools, implementacja systemów zarządzania 
informacją produktową na bazie rozwiązań Pimcore / Akeneo-
dostarczanie rozwiązań do optymalizacji ruchu z telefonów 
komórkowych z użyciem produktu Vue Storefront, wdrażanie 
systemów lojalności klientów

Marketplace B2B
Digitalizacja sprzedaży oraz wsparcie ekspansji zagranicznej  klientów 
w eCommerce

HUB logistyczny o pojemności 71 tys. miejsc paletowych oraz specjalne 
rozwiązania do obsługi eCommerce. Wysyłka 1,5 mln paczek w skali roku.

Magazynowanie i fulfillment

Nowoczesne centra operacyjne,  700 profesjonalnych stanowisk contact 
center. Obsługa wszystkich kanałów kontaktu z klientem końcowym: chat, 
sms, mail. Wielojęzyczne centrum obsługi, boty.

Customer experience solutions
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Autorski kasoterminal, zintegrowany z chmurową platformą 
informatyczną iPOS web, służącą do obsługi i analizy sprzedaży, 
zarządzania towarami oraz magazynem, udostępnianą w modelu SaaS. 
W okresie dwóch lat  sprzedane do 3 tys. punktów detalicznych

Technologia do fiskalizacji i cyfryzacji sprzedaży dla 
małych i średnich punktów sprzedaży detalicznej



PODWOJENIE ZYSKU NETTO

8,7 MLN ZŁ

WPŁYW COVID-19 :

1-3Q 2020 w Grupie OEX

STABILNA POZYCJA 

GOTÓWKOWA

GOTÓWKA

NA KONIEC 

30.09.2020

51,7 mln zł.
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ZNACZĄCE WZROSTY EBITDA SPÓŁEK 

SEGMENTU ECOMMERCE SERVICES

o 73,7% r/r

o 35,3% r/r

o 39,4% r/r
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NISKIE ZADŁUŻENIEWZROST EBITDA W KAŻDYM SEGMENCIE OPERACYJNYM

WYPŁATA DYWIDENDY 17,5 mln zł

OBJĘCIE 51% AKCJI SPÓLKI iPOS S.A. ZA 6 mln zł 

NISKIE ZADŁUŻENIE

WSKAŹNIK DŁUGU NETTO DO EBITDA:

NA POZIOMIE 1,4 x. (zgodnie z MSSF 16)

NA POZIOMIE -0,3 x. (zgodnie z MSR 17)

w 1-3Q 2020 r. 

vs.

4,8 MLN ZŁ

vs.

w 3Q 2020r. 

w 3Q 2019r. 

3Q 2020 :

➢ ZŁAGODZENIE OBOSTRZEŃ 

ADMINISTRACYJNYCH W HANDLU

➢ DECYZJE KLIENTÓW O  

ZAWIESZENIU NIEKTÓRYCH 

PROJEKTÓW W SEGMENCIE 

WSPARCIA SPRZDAŻY 

w 1-3Q 2019r. 

przypadającego akcjonariuszom OEX S.A. 

4,0 mln zł -0,3 mln zł



WYNIKI SKONSOLIDOWANE wg. MSSF 16

Wpływ MSSF16 w odniesieniu do umów najmu na zysk operacyjny wyniósł 1,7 mln zł

Wpływ na EBITDA wyniósł 15,5 mln zł

Wpływ na koszty finansowe wyniósł 2,8 mln zł

Wpływ na wynik przed opodatkowaniem -0,68mln zł.

Dane w mln zł.

1-3Q2019 1-3Q2020 zm % 3Q 2019 3Q 2020 zm % 2Q 2020 3Q 2020 zm %

Przychody ze sprzedaży 429,6 360,4 -16,1% 147,8 125,4 -15,1% 117,3 125,4 7,0%

Koszty działalności podstawowej 420,1 346,8 -17,4% 145,7 118,4 -18,7% 112,7 118,4 5,1%

Zysk z działalności operacyjnej 9,7 17,4 78,4% 1,5 7,9 412,8% 7,7 7,9 3,8%

EBITDA 30,3 39,2 29,3% 8,2 15,1 83,7% 14,9 15,1 1,8%

marża EBITDA 7% 11% 6% 12% 13% 12%

Koszty finansowe 7,4 4,9 -34,5% 2,5 1,4 -44,8% 1,7 1,4 -16,7%

Zysk przed opodatkowaniem 2,7 13,2 384,3% -0,9 6,9 6,0 6,9 15,0%

Zysk netto z działalności kontynuowanej 1,2 10,6 773,0% -1,1 5,4 5,5 5,4

Zysk netto z działalności przeznaczonej do 

sprzedaży (ArchiDoc)
4,0 0,0 1,4 0,0 0,0 0,0

Zysk (strata) netto przypadający: 5,3 10,6 102,0% 0,4 5,4 1394,5% 5,5 5,4

 - akcjonariuszom jednostki dominującej 4,0 8,7 118,8% -0,3 4,8 4,8 4,8

 - udziałom niedającym kontroli 1,3 1,9 50,5% 0,6 0,6 -4,9% 0,8 0,6 -19,3%
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WYNIKI SKONSOLIDOWANE wg. MSR 17 Dane w mln zł.

Wzrost zysków  we wszystkich segmentach operacyjnych

1-3Q2019 1-3Q2020 zm % 3Q 2019 3Q 2020 zm % 2Q 2020 3Q 2020 zm %

Przychody ze sprzedaży 431,4 362,7 -15,9% 148,9 126,3 -15,2% 118,0 126,3 7,0%

Koszty działalności podstawowej 423,5 350,6 -17,2% 147,9 119,7 -19,1% 113,9 119,7 5,1%

Zysk z działalności operacyjnej 8,2 15,7 90,9% 0,4 7,3 1875,4% 7,1 7,3 2,9%

EBITDA 14,6 23,7 61,6% 2,8 10,0 251,7% 9,8 10,0 1,8%

marża EBITDA 3,4% 6,5% 1,9% 7,9% 8,3% 7,9%

Koszty finansowe 4,3 2,1 -51,8% 1,4 0,5 -66,3% 0,7 0,5 -30,0%

Zysk przed opodatkowaniem 4,0 14,0 249,7% -1,1 7,1 6,4 7,1 12,3%

Zysk netto z działalności kontynuowanej 2,5 11,3 353,6% -1,2 5,6 5,9 5,6

Zysk netto z działalności przeznaczonej do 

sprzedaży (ArchiDoc)
4,2 0,0 1,6 0,0 0,0 0,0

Zysk (strata) netto przypadający: 6,7 11,3 67,9% 0,4 5,6 1326,7% 5,9 5,6

 - akcjonariuszom jednostki dominującej 5,5 9,4 71,9% -0,2 5,0 5,2 5,0

 - udziałom niedającym kontroli 1,3 1,9 50,7% 0,6 0,6 0,0% 0,7 0,6 -18,5%
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W 3Q 2019 znaczący wpływ na wyniki Grupy miał odpis dokonany przez spółkę OEX Cursor S.A. w wys. 4,2 mln zł. 

Znaczący wpływ na wyniki netto  2019 roku miała spółka ArchiDoc S.A., która  wchodziła w skład Grupy do października 2019r.



Struktura i dynamika wyników segmentów operacyjnych

STRUKTURA WYNIKÓW
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PRZYCHODY 2Q 2020 3Q 2020 1-3Q 2019 1-3Q 2020 zmiana mln zł zmiana w %

ZARZĄDZANIE SIECIAMI PUNKTÓW SPRZEDAŻY 34% 37% 32% 35% -11,9 -8,7%

WSPARCIE SPRZEDAŻY 26% 28% 33% 27% -44,5 -31,0%

ECOMMERCE SERVICES 41% 36% 35% 38% -12,9 -8,7%

SUMA SEGMENTÓW 100% 100% 100% 100% -69,4 -16,2%

EBITDA, zgodnie z MSR 17 2Q 2020 3Q 2020 1-3Q 2019 1-3Q 2020 zmiana mln zł zmiana w %

ZARZĄDZANIE SIECIAMI PUNKTÓW SPRZEDAŻY 59% 51% 76% 51% 0,3 2,3%

WSPARCIE SPRZEDAŻY 16% 14% -8,6% 17,3% 6,3

ECOMMERCE SERVICES 26% 35% 33% 32% 3,0 51,9%

SUMA SEGMENTÓW 100% 100% 100% 100% 9,6 53,9%

Marża EBITDA, zgodnie z MSR 17 2Q 2020 3Q 2020 1-3Q 2019 1-3Q 2020

ZARZĄDZANIE SIECIAMI PUNKTÓW SPRZEDAŻY 15,9% 13,1% 9,9% 11,1%

WSPARCIE SPRZEDAŻY 5,5% 4,6% -1,1% 4,8%

ECOMMERCE SERVICES 5,8% 9,2% 3,9% 6,5%

STRUKTURA DYNAMIKA



ŹRÓDŁA FINANSOWANIA Dane w mln zł
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Źródła finansowania 30.09.2020 30.06.2020 31.12.2019 30.09.2020 30.06.2020 31.12.2019

KAPITAŁ

Kapitał własny 152,4 161,6 156,4 Kapitał własny 152,4 161,6 156,4

Kredyty, pożyczki, inne instrumenty dłużne 31,8 36,8 36,6 Kredyty, pożyczki, inne instrumenty dłużne 31,8 36,8 36,6

Zobowiązania z tytułu faktoringu 6,0 7,6 9,2 Zobowiązania z tytułu faktoringu 6,0 7,6 9,2

Leasing 6,3 7,4 8,4 Leasing 81,8 81,1 88,1

Źródła finansowania razem 196,5 213,5 210,7 Źródła finansowania razem 272,0 287,2 290,3

Wskaźnik kapitału do źródeł finansowania 0,78 0,8 0,74 Wskaźnik kapitału do źródeł finansowania 0,56 0,56 0,54

Zysk z działalności operacyjnej LTM 15,6 8,6 8,9 Zysk z działalności operacyjnej LTM 17,9 11,5 10,3

Amortyzacja LTM 10,7 10,5 8,4 Amortyzacja LTM 29,2 28,7 28,0

EBITDA LTM 26,3 19,2 17,3 EBITDA LTM 47,1 40,2 38,3

Kredyty, pożyczki 31,8 36,8 36,6 Kredyty, pożyczki, inne instrumenty dłużne 31,8 36,8 36,6

Zobowiązania z tytułu faktoringu 6,0 7,6 9,2 Zobowiązania z tytułu faktoringu 6,0 7,6 9,2

Leasing 6,3 7,4 8,4 Leasing 81,8 81,1 88,1

Zadłużenie razem 44,1 51,8 54,2 Zadłużenie razem 119,6 125,5 133,9

Środki pieniężne 51,7 70,6 55,7 Środki pieniężne 51,7 70,6 55,7

Dług netto -7,6 -18,8 -1,5 Dług netto 67,9 54,9 78,1

Wskaźnik długu netto do EBITDA -0,29 -0,98 -0,09 Wskaźnik długu netto do EBITDA 1,44 1,37 2,04

EBITDA LTM EBITDA LTM

DŁUG NETTO DŁUG NETTO

wg. MSR 17 wg. MSSF 16

ŹRÓDŁA FINASOWANIA ŹRÓDŁA FINASOWANIA

Środki 
pieniężne 
OEX S.A. 
wyniosły 
21,5mln.  zł

Zobowiązania
finansowe  
OEX S.A. 
wyniosły 
5,7 mln zł.



Przepływy pieniężne 
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Dane w mln zł
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wg. MSR 17 wg. MSSF 16

1Q 2020 2Q 2020 3Q 2020 1-3Q 2020 1-3Q 2020

Zysk przed opodatkowaniem 0,5 6,4 7,1 14,0 13,2

Przepływy pieniężne netto z działalności operacyjnej 10,1 8,8 11,9 30,8 44,6

Przepływy pieniężne netto z działalności inwestycyjnej -1,2 3,5 -3,7 -1,4 -1,4 

Przepływy pieniężne netto z działalności finansowej -5,2 -1,0 -27,2 -33,4 -47,2 

Przepływy pieniężne razem 3,6 11,3 -18,9 -4,0 -4,0 

wg. MSR 17



5339Zarządzanie sieciami punktów sprzedaży detalicznej

PRZYCHODY w mln zł EBITDA w mln zł, zgodnie z MSR 17

Trzeci kw. 2020 najlepszy pod względem przychodów.

Nieznaczny spadek przychodów r/r

EBITDA  po III kw. 2020 nieznacznie wyższa niż w roku ubiegłym

Spółki w okresie dwóch pierwszych kwartałów skorzystały z pomocy publicznej w kwocie 3,3 mln zł.

25,5%

9,4%

14,9%

T-MOBILE

PLUS

ORANGE

Retail Services

SKLEPÓW DLA 

OPERATORÓWSIECI 

KOMÓRKOWYCH 

330
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5

SKLEPÓW DLA 

OPERATORÓWSIECI 

KOMÓRKOWYCH 

330Retail ServicesZarządzanie sieciami punktów sprzedaży detalicznej

25,5%

9,4%

14,9%

T-MOBILE

PLUS

ORANGE

ŚREDNIA LICZBA SKLEPÓW 1-3Q 2020 vs. 1-3Q 2019

333 vs. 346

30.09.20 30.09.19 

182

94

66

176

90

64

sklepy sieci Orange sklepy sieci T-Mobile sklepy sieci Plus
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ROZBICIE PRZYCHODÓW mln zł. 1Q2019 2Q2019 3Q2019zm %1Q2020 2Q2020 3Q2020 1-3Q 2019 1-3Q 2020 zm %

Przychody za sprzedaż usług tel. 29,3 32,5 32,7 28,1 27,1 34,3 94,6 89,5 -5%

Zestawy i doładowania pre-paid 1,4 1,5 1,5 1,3 0,8 1,1 4,4 3,2 -26%

Telefony abonamentowe 10,8 9,6 10,1 8,9 10,6 9,3 30,6 28,7 -6%

Pozostałe przychody 2,9 3,2 1,9 1,8 1,0 1,4 8,0 4,1 -48%

Razem 44,4 46,8 46,2 40,0 39,4 46,1 137,4 125,6 -9%

WOLUMENY SPRZEDANYCH USŁUG (tys. szt.) 1Q2019 2Q2019 3Q2019zm %1Q2020 2Q2020 3Q2020 1-3Q 2019 1-3Q 2020 zm %

Aktywacje post-paid 205,3 206,5 220,9 195,3 176,3 236,1 632,7 607,7 -4%

Aktywacje pre-paid 32,4 42,4 40,7 31,4 23,3 37,7 115,5 92,4 -20%

Razem 237,7 248,9 261,6 226,6 199,6 273,8 748,2 700,1 -6%

30.09.20 30.09.19 30.09.20 30.09.19 



5339WSPARCIE SPRZEDAŻY 5

punktów w cyklicznej 

obsłudze handlowo-

merchandisingowej

25 tys.

➢ Outsourcing sił sprzedaży

➢ Merchandising

➢ Audyty i badania retail

➢ Field marketing

Wsparcie sprzedaży

PRZYCHODY w mln zł EBITDA w mln zł, zgodnie z MSR 17

Spadek przychodów o 31 % przy znaczącym wzroście EBITDA w porównaniu do 1-3Q2019

Znaczący wpływ na wyniki w 2019 miał odpis dokonany w spółce OEX Cursor w wys. 4,2  mln zł

Spadek przychodów dotyczy spółki OEX Cursor

Retail Services
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OEX Cursor
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W znaczącej części zysk  został wygenerowany na projektach 
zespołów terenowych – przedstawicieli handlowych, konsultantów 
sprzedaży i merchandisierów. Ze względu na COVID-19 
zdecydowanie mniejszy wpływ na wynik, niż w analogicznym okresie 
roku 2019, miały działania związane z event marketingiem –
samplingi, akcje promocyjne oraz eventowe. 

Spółka pozyskała znaczącego  klienta z branży premium spirits . Do 
portfolio oferowanych usług dołączyły działania związane z 
zarządzaniem procesami inwentaryzacyjnymi, co także wpłynęło na 
pozyskanie nieobsługiwanych dotąd przez spółkę klientów. 

Powrót do rentowności na każdym poziomie wyniku w kolejnych 
kwartałach 2020 r. dzięki głębokiej restrukturyzacji przeprowadzonej  
w II połowie roku 2019.

Top 7
wiodących 
producentów FMCG
wśród klientów 

25 tys.
Punktów 
sprzedaży 
w obsłudze
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Zysk EBITDA spółki  za 1-3Q 2020 wyniósł 2,5 mln zł 
wobec  straty –3,2 mln zł w 1-3Q 2019. 



Merservice
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3Q 2020 najlepszym kwartałem spółki pod 
względem przychodów, pomimo zamrożenia 
lub przesunięcia realizacji niektórych 
dotychczasowych projektów. 

W 3Q20 spółka pozyskała nowego klienta

EBITDA za  1-3Q2020 wyższa o 35,3% od 
osiągniętej w 1-3Q 2019

Wzrost outsourcingu (więcej zleceń) od 
dotychczasowych klientów kosztem 
struktur własnych klientów 
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5

Wysyłek rocznie z 

centrum logistycznego

1,5 mln

➢ Technologie IT wspierające 
sprzedaż 

➢ Logistyka dla eCommerce

➢ Optymalizacja i procesowanie 
zakupów (procurement) 

➢ Marketplace B2B OEX24.com

➢ Customer Experience

eCommerceServiceseCommerce services*

PRZYCHODY w mln zł EBITDA w mln zł, zgodnie z MSR 17

46% przychodów segmentu wypracowały spółki Voice 
Contact Center i Divante (wobec 30% udziału w 1-3Q2019)

Kontynuacja pracy zdalnej
Nowe trendy w związku z pandemią korzystne dla spółek

Poprawa wyników spółki OEX E-Business

Powierzchnie magazynowe wypełnione
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*Wcześniej segment nosił nazwę E-biznes
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710 stanowisk 
contact center

Biura w Warszawie, 
Lublinie i Łodzi

Wielojęzyczna 
obsługa klienta

Platforma Primebot

PRZYCHODY* mln zł

EBITDA* mln zł, zgodnie z MSR 17
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Wzrost przychodów o 45% w porównaniu 1-3Q2019r. 
Wzrost EBITDA o 100% w porównaniu 1-3Q2019r. 

Kontynuacja pracy w modelu zdalnym i hybrydowym

Ponad 50 % przychodów z projektów dla eCommerce

Budowa pozycji lidera w usługach Customer Experience

Rozwój platformy Primebot - własnej technologii do 
tworzenia botów konwersacyjnych

VOICE CONTACT CENTER 

*- Dane za poszczególne kwartały to dane jednostkowe, dane narastająco za III kwartały 
uwzględniają wyłączenia konsolidacyjne



400+ 
globalnych klientów

250+ 
programistów i ekspertów 
eCommerce

1000+ zrealizowanych 
projektów
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EBITDA* mln zł, zgodnie z MSR 17

17Divante

Pandemia Covid-19 spowodowała znaczny wzrost zainteresowania 
rynkiem eCommerce, generując duże szanse rozwoju w tym obszarze.

Dynamiczny wzrost sprzedaży autorskich aplikacji dla eCommerce.  

Spółka z  kontynuuje z powodzeniem pracę  w modelu zdalnym i hybrydowym.

Na wynik miał wpływ niższy poziom kosztów związany z 
ograniczeniem wynagrodzeń, wydatków, marketingowych i podróży 
służbowych .

Wzrost przychodów o 31,1 % w porównaniu  z 1-3Q 2019r.
Wzrost EBITDA o 35,4 % w porównaniu z 1-3Q 2019r. 

*- Dane za poszczególne kwartały to dane jednostkowe, dane narastająco za III kwartały uwzględniają 
wyłączenia konsolidacyjne
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Podwojenie udziału przychodów z  
usług dla eCommerce
Rozwój projektów 
międzynarodowych

Restrukturyzacja
Ograniczanie nierentownych 
projektów 
Kontynuacja ograniczania 
działalności  pobocznych linii 
biznesowych 

Zmniejszenie liczby zleceń 
związanych z dystrybucją 
materiałów marketingowych 
(POSM) do punktów handlowych 
w linii logistycznej- sytuacja 
epidemiczna 

Znacząco wyższa EBITDA w 
porównaniu z poprzednimi 
kwartałami 2020

UDZIAŁ PRZYCHODÓW Z USŁUG DLA 
ECOMMERCE W PRZYCHODACH SPÓŁKI 

EBITDA mln zł, zgodnie z MSR 17
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** -paletodzień to jednostka rozliczeniowa = jedna paleta składowana przez jeden dzień w magazynie.

PRZYCHODY* mln zł

ZAJĘTOŚĆ MAGAZYNU (mln paletodni**)
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OEX  E-Business 
1,5 mln 
Wysłanych 
paczek rocznie

71 tys.
Miejsc paletowych

*- Dane za poszczególne kwartały to dane jednostkowe, dane narastająco za III kwartały uwzględniają wyłączenia konsolidacyjne



iPOS to twórca i producent pierwszego na rynku kasoterminala. Urządzenie jest 
zintegrowane z autorską platformą iPOS web, sprzedawaną w modelu SaaS, 
która służy do raportowania wyników sprzedażowych i zdalnego zarządzania 
sklepem online. 

iPOS to urządzenie fiskalne, terminal 
płatniczy i system sprzedażowy w jednym.

Wbudowana łączność GSM.  

Bezpłatne aktualizacje.   

Zdalne zarządzanie sklepem na odległość.

Podgląd raportów i wyników sklepu online 
w czasie rzeczywistym. 

Funkcjonalności dużych systemów 
kasowych w cenie zwykłej kasy fiskalnej.

Brak opłat związanych z dzierżawą 
terminala, oszczędności do 3 000 zł w całym 
okresie użytkowania.  

na rynku

3 LATA

aktywnych 

urządzeń 

3 TYS

przychodów 

w 2019 r.

2,7 MLN ZŁ

Kluczowe przewagi iPOS:

SaaS

model biznesowy

EBITDA iPOS S.A. za  1-3Q 2020 
wyniosła –1,5 mln zł (wpływ na EBITA 
Grupy wyniósł - 0,2 mln zł)

Przychody IPOS S.A. za 1-3Q. 2020 
wyniosły 2,3 mln zł (wpływ na przychody 
Grupy wyniósł 0,3 mln zł)
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Zastrzeżenia
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Niniejsza Prezentacja ma charakter wyłącznie informacyjnych i nie stanowi oferty kupna bądź sprzedaży, ani oferty mającej na
celu pozyskanie oferty kupna lub sprzedaży, jakichkolwiek papierów wartościowych, bądź innych instrumentów finansowych
lub uczestnictwa w jakiejkolwiek przedsięwzięciu handlowym. Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do
dokonania zakupu bądź zapisu na jakiekolwiek papiery wartościowe lub inne instrumenty finansowe, a żadne postanowienia w
niej zawarte nie będą stanowić podstawy żadnej umowy, zobowiązania lub decyzji inwestycyjnej, ani też nie należy na niej
polegać w związku z jakąkolwiek umową, zobowiązaniem lub decyzją inwestycyjną.
Niniejsza prezentacja nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporządzenia Ministra Finansów z dnia 19 października 2005
r. w sprawie informacji stanowiących rekomendacje dotyczące instrumentów finansowych, ich emitentów lub wystawców.
Niniejsze Prezentacja nie zawiera kompletnej ani całościowej analizy finansowej lub handlowej Grupy OEX, jak również nie
przedstawia jej pozycji i perspektyw w kompletny lub całościowy sposób. Niniejsza Prezentacja została przygotowana z
należytą starannością; niemniej jednak może ona zawierać pewne nieścisłości lub pomijać pewne informacje, których
zamieszczenia osoby zapoznające się z Prezentacją mogłyby oczekiwać.
Niniejsza Prezentacja oraz zawarte w niej opisy nie mogą być traktowane i nie stanowią: (i) prognoz przyszłych wyników
finansowych i operacyjnych OEX S.A. lub Grupy OEX w rozumieniu rozporządzenia Komisji (WE) nr 809/2004 z dnia 29
kwietnia 2004 r. wykonującego dyrektywę 2003/71/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie informacji zawartych w
prospektach emisyjnych oraz formy, włączenia przez odniesienie i publikacji takich prospektów emisyjnych oraz
rozpowszechniania reklam; (ii) gwarancji lub zapewnienia, że takie wyniki zostaną osiągnięte w przyszłości.
Niezależnie od powyższego, niniejsza Prezentacja oraz opisy w niej zawarte mogą zawierać również stwierdzenia dotyczące
przyszłości, w tym stwierdzenia dotyczące oczekiwanych wyników finansowych. Zawarte w niniejszej Prezentacji stwierdzenia
dotyczące przyszłości są obarczone szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewności oraz innych czynników, które mogą
spowodować, że faktyczne wyniki, poziom działalności, bądź osiągnięcia Emitenta lub innej spółki lub jej branży mogą istotnie
odbiegać od przyszłych wyników, poziomu działalności bądź osiągnięć wyrażanych lub sugerowanych w zawartych w
Prezentacji stwierdzeniach, które dotyczą lub mogłyby dotyczyć przyszłości.
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Dziękujemy za uwagę.

OEX S.A.

ul. Klimczaka 1

02-797 Warszawa

e-mail: sekretariat.zarzad@oex.pl

tel. +48 22 395 61 33


