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Ekosystem ustug i technologii

w obszarze sprzedazy online i w sklepach tradycyjnych

Retail Services

Zarzadzanie sieciami sklepéw dla operatorow
sieci komoérkowych

Blisko 330 sklepéw dla operatoréw sieci komérkowych: Orange,
T-Mobile i Plus

Sales force leasing, merchandising i badania retail

Kompleksowa oferta wsparcia sprzedazy w sklepach
stacjonarnych. Zasieg dziatan to 25 tysiecy punktéw handlu
detalicznego

Field marketing

Programy konsumenckie, doradztwo sprzedazy i aktywnosci w
sklepach o tacznym zasiegu 10 min konsumentéw rocznie

Technologia do fiskalizacji i cyfryzacji sprzedazy dla
matych i Srednich punktéw sprzedazy detalicznej

Autorski kasoterminal, zintegrowany z chmurowa platforma
informatyczng iPOS web, stuzaca do obstugi i analizy sprzedazy,

zarzadzania towarami oraz magazynem, udostepniang w modelu SaaS.

W okresie dwdch lat sprzedane do 3 tys. punktow detalicznych

eCommmerce Services

eCommerce Software House

Budowanie systeméw eCommerce na bazie platform Magento,
Shopware, commercetools, implementacja systemow zarzadzania
informacja produktowa na bazie rozwigzan Pimcore / Akeneo-
dostarczanie rozwigzan do optymalizacji ruchu z telefonéw
komérkowych z uzyciem produktu Vue Storefront, wdrazanie
systeméw lojalnosci klientow

Magazynowanie i fulfillment

HUB logistyczny o pojemnosci 71 tys. miejsc paletowych oraz specjalne
rozwigzania do obstugi eCommerce. Wysytka 1,5 min paczek w skali roku.

Customer experience solutions

Nowoczesne centra operacyjne, 700 profesjonalnych stanowisk contact
center. Obstuga wszystkich kanatéw kontaktu z klientem korncowym: chat,
sms, mail. Wielojezyczne centrum obstugi, boty.

Marketplace B2B

Digitalizacja sprzedazy oraz wsparcie ekspansji zagranicznej klientéow
w eCommerce
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Dostarczamy
ustugi i technologie
w obszarze sprzedaiy

WPLYW COVID-19 :
W '3Q2020:

ADMINISTRACYINYCH W HANDLU

> DECYZJE KLIENTOW O
ZAWIESZENIU NIEKTORYCH
PROJEKTOW W SEGMENCIE
WSPARCIA SPRZDAZY

1-3Q 2020 w Grupie OEX

PODWOJENIE ZYSKU NETTO WZROST EBITDA W KAZDYM SEGMENCIE OPERACYJNYM
przypadajacego akcjonariuszom OEX S.A.

8,7 MLN zt 4,8 MLN zt WYPLATA DYWIDENDY 17,5 minzt
w 1-3Q 2020 w 3Q 2020r.

Vs. Vs.
4,0 minzt -0,3 minzt
w 1-3Q 2019r. w 3Q2019r.

OBJECIE 51% AKCJI SPOLKI iPOS S.A. ZA 6 min zt

ZNACZACE WZROSTY EBITDA SPOLEK NISKIE ZADEUZENIE STABILNA POZYCJA
SEGMENTU ECOMMERCE SERVICES ; GOTOWKOWA

WSKAZNIK DEUGU NETTO DO EBITDA: z GOTOWKA

O, i
073,7%r/r NA POZIOMIE 1,4 X. (zgodnie z MSSF 16) NA KONIEC

0394%r/r 30.09.2020
NA POZIOMIE -0,3 X. (zgodnie z MSR 17)

0 35,3% r/r 51,7 min zt.




WYNIKI SKONSOLIDOWANE Wg. MSSF 16 Danew min zt.

1-3Q2019 1-3Q2020 zm% 3Q2019 3Q2020 zm% 2Q2020 3Q2020 zm %

Przychody ze sprzedazy 429,6 3604 -16,1% 147,8 1254  -15,1% 117,3 1254 7,0%
Koszty dziatalnosci podstawowej 420,1 3468 -17,4% 145,7 1184  -18,7% 112,7 118,44 5,1%
Zysk z dziatalnosci operacyjnej 9,7 17,4 78,4% 1,5 7,9 412,8% 7,7 7,9 3,8%
EBITDA 30,3 39,2 29,3% 8,2 15,1 83,7% 14,9 15,1 1,8%
marza EBITDA 7% 11% 6% 12% 13% 12%
Koszty finansowe 7.4 49 -34,5% 2,5 1,4 -44.8% 1,7 1,4 -16,7%
Zysk przed opodatkowaniem 2,7 13,2 384,3% -0,9 6,9 6,0 6,9 15,0%
Zysk netto z dziatalnosci kontynuowanej 1,2 10,6  773,0% 11 5.4 55 5.4

Zysk netto z dziatalnosci przeznaczonej do

sorzedazy (ArchiDoc) 40 0,0 14 0,0 0,0 0,0
Zysk (strata) netto przypadajacy: 5,3 10,6 102,0% 0,4 5,4 1394,5% 5,5 54
- akcjonariuszom jednostki dominujacej 4,0 8,7 118,8% -0,3 48 48 4,8
- udziatom niedajacym kontroli 1,3 1,9 50,5% 0,6 0,6 -4,9% 0,8 0,6 -19,3%

Wptyw MSSF16 w odniesieniu do umoéw najmu na zysk operacyjny wyniost 1,7 min zt

Wptyw na EBITDA wynidst 15,5 min zt

Wptyw na koszty finansowe wynioést 2,8 min zt

@ Wptyw na wynik przed opodatkowaniem -0,68min zt.



WYNIKI SKONSOLIDOWANE WS§. MSR 17 Dane w min zt.

1-3Q2019 1-3Q2020 zm% 3Q2019 3Q2020 zm% 2Q2020 3Q2020 zm%

Przychody ze sprzedazy 431,4 362,7 -15,9% 148,9 126,3 -15,2% 118,0 126,3 7,0%
Koszty dziatalnosci podstawowej 423,5 350,6 -17,2% 147.,9 119,7 -19,1% 113,9 119,7 5,1%
Zysk z dziatalnosci operacyjnej 8,2 15,7 90,9% 0,4 7,3 1875,4% 7,1 7,3 2,9%
EBITDA 14,6 23,7 61,6% 2,8 10,0 251,7% 9.8 10,0 1,8%
marza EBITDA 3,4% 6,5% 1,9% 7,9% 8,3% 7,9%
Koszty finansowe 4.3 2,1 -51,8% 1,4 0,5 -66,3% 0,7 0,5 -30,0%
Zysk przed opodatkowaniem 4,0 14,0 249,7% -1,1 7,1 6,4 7,1 12,3%
Zysk netto z dziatalnosci kontynuowanej 25 11,3  353,6% 12 5.6 59 5,6
Zysk (strata) netto przypadajacy: 6,7 11,3 67,9% 0,4 5,6 1326,7% 5,9 5,6
- akcjonariuszom jednostki dominujacej 5,5 9,4 71,9% -0,2 50 5,2 5,0
- udziatom niedajacym kontroli 1,3 1,9 50,7% 0,6 0,6 0,0% 0,7 0,6 -18,5%

Wzrost zyskéw we wszystkich segmentach operacyjnych

W 3Q 2019 znaczacy wptyw na wyniki Grupy miat odpis dokonany przez spétke OEX Cursor S.A.wwys. 4,2 mln zt.

Znaczacy wptyw na wyniki netto 2019 roku miata spétka ArchiDoc S.A., ktéra wchodzita w sktad Grupy do pazdziernika 2019r.




Struktura i dynamika wynikéw segmentow operacyjnych

ZARZADZANIE SIECIAMI PUNKTOW SPRZEDAZY 34% 37%
WSPARCIE SPRZEDAZY 26% 28%
ECOMMERCE SERVICES 41% 36%

SUMA SEGMENTOW  100% 100%

EBITDA, zgodnie zMSR 17 2Q 2020(3Q 2020

ZARZADZANIE SIECIAMI PUNKTOW SPRZEDAZY 59% 51%
WSPARCIE SPRZEDAZY 16% 14%
ECOMMERCE SERVICES 26% 35%

SUMA SEGMENTOW  100% 100%

Marza EBITDA, zgodnie zMSR 17 2Q 2020({3Q 2020 1-3Q 2019 { 1-3Q 2020

ZARZADZANIE SIECIAMI PUNKTOW SPRZEDAZY  15,9% 13,1%

ECOMMERCE SERVICES 5,8% 9.2% --



ZRODEA FINANSOWANIA Danew min 2 ’

wg. MSSF 16

wg. MSR 17

ZRODEA FINASOWANIA ZRODEA FINASOWANIA

Kapitat wiasny 152,4 161,6 156,4 Kapitat wiasny 152,4 161,6 156,4
Kredyty, pozyczki, inne instrumenty dtuzne 31,8 36,8 36,6 Kredyty, pozyczki, inne instrumenty dtuzne 31,8 36,8 36,6
Zobowiagzania z tytutu faktoringu 6,0 7,6 9,2 Zobowiazania z tytutu faktoringu 6,0 7,6 9,2 . .
Iieasing 6,3 7,4 8,4 Iieasing 81,8 81,1 88,1 ISDT;)r(ljllélzne
Zrodta finansowania razem 196,5 2135 210,7 Zrodta finansowania razem 272,0 287,2 290,3 OEXS.A.
Wskaznik kapitatu do Zzrédet finansowania 0,78 0,8 0,74 Wskaznik kapitatu do zrédet finansowania 0,56 0,56 0,54 wyhiosty
21,5min. 2
Zysk z dziatalnosci operacyjnej LTM 15,6 8,6 8,9 Zysk z dziatalnosci operacyjnej LTM 17,9 11,5 10,3
Amortyzacja LTM 10,7 10,5 84  AmortyzacjaLTM 29,2 28,7 YLl ZoPbowiazania
EBITDALTM 26,3 19,2 17,3 EBITDALTM 471 40,2 38,3 IEIMEENTE

: : : : : : OEXS.A.
wyniosty
Kredyty, pozyczki 31,8 36,8 36,6 Kredyty, pozyczki, inne instrumenty dtuzne 31,8 36,8 36,6 5,7 min zt.
Zobowiagzania z tytutu faktoringu 6,0 7,6 9,2 Zobowiazania z tytutu faktoringu 6,0 7,6 9,2
Leasing 6,3 7,4 8,4 Leasing 81,8 81,1 88,1
Zadtuzenie razem 44,1 51,8 54,2 Zadtuzenie razem 119,6 125,5 133,9
Srodki pieniezne 51,7 70,6 55,7 Srodki pieniezne 51,7 70,6 55,7
Dtug netto -7,6 -18,8 -1,5 Dtug netto 67,9 54,9 78,1
Wskaznik dtugu netto do EBITDA -0,29 -0,98 -0,09 Wskaznik dtugu netto do EBITDA 1,44 1,37 2,04

&



Przeptywy pieniezne

Dane w min zt

Zysk przed opodatkowaniem

Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej
Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowej

Przeptywy pieniezne razem

wg.MSR 17
1Q 2020 2Q 2020 3Q2020

0,5
10,1
-1,2
-5,2

3,6

6,4
8,8
3,5
-1,0
11,3

7,1
11,9
-3,7
-27,2
-18,9

wg.MSR 17
1-3Q 2020

14,0
30,8
1,4

-33,4
-4,0

wg. MSSF 16
1-3Q 2020
13,2
44,6
-1,4
-47,2
-4,0




Zarzadzanie sieciami punktow sprzedazy detalicznej Retail Services 330

SKLEPOW DLA
. OPERATOROWSIECI
PRZYCHODY w min zt EBITDAw min Z+, zgodnlez MSR 17 KOMORKOWYCH
160,0
1400 137,1
125,2
120,0
ORANGE
1000
80,0 16,0
14,0 136 139 T-MOBILE
60,0 12,0
444 408 459 99 396 7 100
40,0 8,0 63 60
60 44 48 43
:mmm = HBE
0,0 0,0 ]
1Q2019 2Q2019 3Q2919 1Q2020 2Q2020 3Q2020 1-3Q  1-3Q 1Q2019 2Q2019 3Q2919 1Q2020 2Q2020 3Q2020 1-3Q  1-3Q

2019 2020 2019 2020

Trzeci kw. 2020 najlepszy pod wzgledem przychoddw.

Nieznaczny spadek przychodow r/r

EBITDA po Il kw. 2020 nieznacznie wyzsza niz w roku ubiegtym

Spotki w okresie dwdch pierwszych kwartatow skorzystaty z pomocy publicznej w kwocie 3,3 min zt.




Zarzadzanie sieciami punktow sprzedazy detalicznej

SREDNIA LICZBA SKLEPOW 1-3Q 2020 vs. 1-3Q 2019

333 vs. 346

ROZBICIE PRZYCHODOW min zt. 1Q2019 2Q2019 3Q2019 1Q2020 2Q2020 3Q2020 1-3Q2019 1-3Q2020 zm%

Przychody za sprzedaz ustug tel. 29,3 32,5 32,7
Zestawy i dotadowania pre-paid 1,4 1,5 1,5
Telefony abonamentowe 10,8 9,6 10,1
Pozostate przychody 2,9 3,2 1,9
Razem 444 46,8 46,2
WOLUMENY SPRZEDANYCH UStUG (tys. szt.) 1Q2019 2Q2019 3Q2019

Aktywacje post-paid 205,3 206,5 220,9
Aktywacje pre-paid 32,4 42,4 40,7
Razem 237,7 248,9 261,6

&

Retail Services

94 90
I I 66 64

330

SKLEPOW DLA
OPERATOROWSIECI
KOMORKOWYCH

ORANGE
sklepy sieci Orange  sklepy sieci T-Mobile  sklepy sieci Plus
30.09.19 30.09.20 30.09.19 30.09.20 30.09.19 30.09.20 'moel

28,1 271 343 94,6 89,5 -5%

1,3 08 1,1 4,4 32  -26%

8,9 10,6 9.3 30,6 28,7 -6%

1,8 1,0 1,4 8,0 41 -48%

40,0 394 461 137,4 125,6 -9%

1953 1763 2361 632,7 607,7 e @B, EUROPHO

31,4 233 377 115,5 924  -20%
2266 1996 2738 7482 700,1 % BT




Wsparcie sprzedazy Retail Services

160,0 PRZYCHODY w min zt EBITDA w min zt, zgodnie zMSR 17
1434
140,0
120,0
98,9
100,0
80,0
60 47
60,0 50,5 49,7 5,0
43,2 4,0
400 343 30, 344 " 0 15 17 16
10 03 . 38 45
20,0 . )
o 03 H HE N
-1,0 1Q20192Q20193 9 1Q2020 2Q2020 3Q2020 1-3Q
00 -2,0 2019 2020

1Q20192Q20193Q2919 1Q20202Q20203Q2020 1-3Q  1-3Q
2019 2020 'Z'g

-5,0

Spadek przychodéw o 31 % przy znaczacym wzroscie EBITDA w poréwnaniu do 1-3Q2019

Spadek przychoddw dotyczy spotki OEX Cursor

Znaczacy wptyw na wyniki w 2019 miat odpis dokonany w spétce OEX Cursor w wys. 4,2 min zt

25 tys.

punktéw w cyklicznej
obstudze handlowo-
merchandisingowe;j

Outsourcing sit sprzedazy
Merchandising

Audyty i badania retail

V V V V

Field marketing

BUSINESS SERVICES




OEX Cursor

25 tys. Top 7

Punktow wiodacych
sprzedazy producentow FMCG
w obstudze wsrod klientéow

Zysk EBITDA spé6tki za 1-3Q 2020 wyniost 2,5 min zt
wobec straty -3,2 mIn zt w 1-3Q 2019.

W znaczacej czesci zysk zostat wygenerowany na projektach
zespotow terenowych - przedstawicieli handlowych, konsultantéw
sprzedazy i merchandisieréw. Ze wzgledu na COVID-19
zdecydowanie mniejszy wptyw na wynik, niz w analogicznym okresie
roku 2019, miaty dziatania zwigzane z event marketingiem -
samplingi, akcje promocyjne oraz eventowe.

Spoétka pozyskata znaczacego klienta z branzy premium spirits . Do
portfolio oferowanych ustug dotaczyty dziatania zwigzane z
zarzadzaniem procesami inwentaryzacyjnymi, co takze wptyneto na
pozyskanie nieobstugiwanych dotad przez spotke klientow.

Powrd6t do rentownosci na kazdym poziomie wyniku w kolejnych
kwartatach 2020 r. dzieki gtebokiej restrukturyzacji przeprowadzonej
w |l potowie roku 2019.



Merservice

3Q 2020 najlepszym kwartatem spoétki pod
wzgledem przychoddéw, pomimo zamrozenia .
lub przesuniecia realizacji niektérych 4
dotychczasowych projektow. »,
.

W 3Q20 spétka pozyskata nowego klienta

EBITDA za 1-3Q2020 wyzsza o 35,3% od
osiggnietejw 1-3Q 2019

Wozrost outsourcingu (wiecej zlecen) od
dotychczasowych klientéw kosztem
struktur wtasnych klientow



eCommerce services* eCommerceServices 1,5 min

Wysytek rocznie z
centrum logistycznego

PRZYCHODY w min zt EBITDAw min Z+, zgodniez MSR 17
160,0 149,0 ; P L
136,1 82T
140,0 ’ b€ A s
- & “P'")' 17]
120,0 of / _
100 OBx g G
100,0 50 8,9 A A ) Dy
80,0 8,0
7,0
6,0
00 471 497 521 475 451 50 &( B_Uﬁ' NE&S
40,0 4,0 36
30
20,0 2,0 1,3 EX2 cQ
1’0 2B MARKETPLACE
00 o - ]
1Q20192Q20193Q2919 1Q20202Q20203Q2020 1-3Q 1-3Q 1Q20192Q20193Q2919 1Q20202Q2020 3Q2020 1-3Q 1-3Q
2019 2020 2019 2020

'Té.chnologie IT wspie;ajace
46% przychoddéw segmentu wypracowaty spotki Voice Poprawa wynikow spoétki OEX E-Business sprzedaz

Contact Center i Divante (wobec 30% udziatu w 1-3Q2019)

> :— ~Log|styka (0| F eCommercs

Powierzchnie magazynowe wypetnione

Kontynuacja pracy zdalnej
Nowe trendy w zwigzku z pandemig korzystne dla spétek

@ *Wczesdniej segment nosit nazwe E-biznes



VOICE CONTACT CENTER

X \VOICE

CONTACT CENTER

710 stanowisk
contact center

Biura w Warszawie,
Lublinie i todzi

Wielojezyczna
obstuga klienta

Platforma Primebot

30,0
25,0
20,0
15,0
10,0

50

0,0

*- Dane za poszczegodlne kwartaty to dane jednostkowe, dane narastajaco za Il kwartaty
uwzgledniaja wytaczenia konsolidacyjne

PRZYCHODY* min zt

79 81

9,7
W

25,8

17,8

1Q20 2Q20 3Q20

3Q19 3Q20

EBITDA* min zt, zgodnie zMSR 17

1,2
08 08

12
0]

1-3Q19 1-3Q20

2,8

14

1Q20 2Q20 3Q20

3Q19 3Q20

1-3Q19 1-3Q20

Wzrost przychodéw o 45% w poréwnaniu 1-3Q20109r.
Wzrost EBITDA o 100% w porownaniu 1-3Q2019r.

Kontynuacja pracy w modelu zdalnym i hybrydowym
Ponad 50 % przychodoéw z projektéw dla eCommerce
Budowa pozycji lidera w ustugach Customer Experience

Rozwdj platformy Primebot - wtasnej technologii do
tworzenia botéw konwersacyjnych



Divante

PRZYCHODY* min zt
40,0 37,1
35,0
Wzrost przychodéw o 31,1 % w poréwnaniu z 1-3Q 2019r. 30,0 28,3
Wzrost EBITDA 0 35,4 % w poréwnaniu z 1-3Q 2019r. 25,0
A 20 129 123 125 12,5
> 15,0 X ’ g 10,9 g
Pandemia Covid-19 spowodowata znaczny wzrost zainteresowania i 10,0
rynkiem eCommerce, generujac duze szanse rozwoju w tym obszarze. & (5)’3
Dynamiczny wzrost sprzedazy autorskich aplikacji dla eCommerce. 1920 . gt - E
. " : . 79 EBITDA*mlin zt, zgodnie z MSR 17 6,1
Na wynik miat wptyw nizszy poziom kosztéw zwigzany z 6,0
ograniczeniem wynagrodzen, wydatkéw, marketingowych i podrozy 50 4,5 I
stuzbowych . 40
3,0 2,6 2,6
Spotka z kontynuuje z powodzeniem prace w modelu zdalnym i hybrydowym. 20 17 ! 18
)
0,0
1Q20 2Q20 3Q20 3Q19 3Q20 1-3Q19 1-3Q20

*- Daneza poszczegodlne kwartaty. to dane jednostkowe, dane narastajaco za [l kwartaty uwzgledniajaA
wytaczenia kensolidacyjne

- Lk

#
¥

SN

250+ 400+ 1000+ zrealizows
programistow i ekspertow globalnych klientow projektow o
eCommerce

-~



1,5 min 71 tys.

OEX E-Business o
Wystanych Miejsc paletowych
: ’ paczek rocznie
&8 E-BUSINESS
ReaioIcnicpudziad| Pz Chod oVl UDZIAt PRZYCHODOW Z UStUG DLA ZAJETOSC MAGAZYNU (min paletodni**)
ustug dla eCommerce ECOMMERCE W PRZYCHODACH SPOKI
Rozwdéj projektéow
: 60% 200 17,5
miedzynarodowych 52,4% 16,0 a
0% 42,9% 15,0
Restrukturyzacja 40%
Ogr.anlc,zanle nierentownych 0% 238% 10,0
projektéow o 17.1% 57 57
Kontynuacja ograniczania ; 5,0
dziatalnosci pobocznych linii 0%
- . 0,0
biznesowych 0P - &2 3Q19 3Q20 1-3Q19 1-3Q20
Zmniejszenie liczby zlecen
zwiazanych z dystrybucja EBITDA min zt, zgodnie zMSR 17
materiatéw marketingowych PRZYCHODY* min zt
(POSM) do punktéw handlowych
. . . . . 100.0 12 1,0 1,0
w linii logistycznej- sytuacja ’ 86,5 10 ’ 08 ! 0,9
epidemiczna 80,0 66.6 3,2
Znaczaco wyzsza EBITDA w o g’: 0,2 o5
poréwnaniu z poprzednimi 40,0 30,2 0,0 |
kwartatami 2020 21,9 230 233 253 02
20,0
04 03
0,0 06
1Q20 2Q20 3Q20 3Q19 3Q20 1-3Q19 1-3Q20 $Q20, 29209020 RSN E=R176:3Q20

*- Dane za poszczegodlne kwartaty to dane jednostkowe, dane narastajaco za |1l kwartaty uwzgledniajg wytaczenia konsolidacyjne

2 ./ =
y 7F M =

/

** -paletodzien to jednostka rozliczeniowa = jedna paleta sktadowana przez jeden dzieriw magazynie. /



Kluczowe przewagi iPOS:

iPOS to urzadzenie fiskalne, terminal
ptatniczy i system sprzedazowy w jednym.

Whbudowana tagcznosé GSM.
Bezptatne aktualizacje.
Zdalne zarzadzanie sklepem na odlegtosc.

Podglad raportow i wynikow sklepu online
W czasie rzeczywistym.

Funkcjonalnosci duzych systemoéw
kasowych w cenie zwyktej kasy fiskalnej.

Brak optat zwigzanych z dzierzawa
terminala, oszczednosci do 3 000 zt w catym
okresie uzytkowania.

IPOST]

3 TYS

aktywnych
urzadzen

Saa$S

model biznesowy

3 LATA

na rynku

2,7 MLN Zk

przychodoéw
w 2019r.

iPOS to twérca i producent pierwszego na rynku kasoterminala. Urzadzenie jest
zintegrowane z autorska platforma iPOS web, sprzedawang w modelu Saa$,
ktora stuzy do raportowania wynikéw sprzedazowych i zdalnego zarzadzania
sklepemonline.

Przychody IPOS S.A. za 1-3Q. 2020
wyniosty 2,3 min zt (wptyw na przychody
Grupy wyniost 0,3 min zt)

EBITDAIPOS S.A.za 1-3Q 2020
wyniosta -1,5 min zt (wptyw na EBITA
Grupy wyniost - 0,2 min zt)




Zastrzezenia

Niniejsza Prezentacja ma charakter wytacznie informacyjnych i nie stanowi oferty kupna badz sprzedazy, ani oferty majacej na
celu pozyskanie oferty kupna lub sprzedazy, jakichkolwiek papierow wartosciowych, badz innych instrumentéw finansowych
lub uczestnictwa w jakiejkolwiek przedsiewzieciu handlowym. Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do
dokonania zakupu badz zapisu na jakiekolwiek papiery wartosciowe lub inne instrumenty finansowe, a zadne postanowienia w
niej zawarte nie beda stanowic¢ podstawy zadnej umowy, zobowiazania lub decyzji inwestycyjnej, ani tez nie nalezy na niej
polegac w zwigzku z jakakolwiek umowag, zobowigzaniem lub decyzja inwestycyjna.

Niniejsza prezentacja nie stanowi rekomendacji w rozumieniu Rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 19 pazdziernika 2005
r. w sprawie informacji stanowiacych rekomendacje dotyczace instrumentow finansowych, ich emitentow lub wystawcow.
Niniejsze Prezentacja nie zawiera kompletnej ani catosciowej analizy finansowej lub handlowej Grupy OEX, jak rowniez nie
przedstawia jej pozycji i perspektyw w kompletny lub catosciowy sposob. Niniejsza Prezentacja zostata przygotowana z
nalezytg starannosciag; niemniej jednak moze ona zawiera¢ pewne niescistosci lub pomija¢ pewne informacje, ktorych
Zamieszczenia 0soby zapoznajace sie z Prezentacjg mogtyby oczekiwac.

Niniejsza Prezentacja oraz zawarte w niej opisy nie mogg by¢ traktowane i nie stanowia: (i) prognoz przysztych wynikow
finansowych i operacyjnych OEX SA. lub Grupy OEX w rozumieniu rozporzadzenia Komisji (WE) nr 809/2004 z dnia 29
kwietnia 2004 r. wykonujacego dyrektywe 2003/71/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie informacji zawartych w
prospektach emisyjnych oraz formy, witaczenia przez odniesienie i publikacji takich prospektow emisyjnych oraz
rozpowszechniania reklam; (ii) gwarancji lub zapewnienia, ze takie wyniki zostang osiggniete w przysztosci.

Niezaleznie od powyzszego, niniejsza Prezentacja oraz opisy w niej zawarte mogg zawierac rowniez stwierdzenia dotyczace
przysztosci, w tym stwierdzenia dotyczace oczekiwanych wynikéw finansowych. Zawarte w niniejszej Prezentacji stwierdzenia
dotyczace przysztosci sg obarczone szeregiem znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewnosci oraz innych czynnikow, ktére moga
spowodowac, ze faktyczne wyniki, poziom dziatalnosci, badz osiagniecia Emitenta lub innej spotki lub jej branzy mogg istotnie
odbiega¢ od przysztych wynikow, poziomu dziatalnosci badz osiggnie¢ wyrazanych lub sugerowanych w zawartych w
Prezentacji stwierdzeniach, ktore dotycza lub mogtyby dotyczy¢ przysztosci.
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Dziekujemy za uwage.

OEXS.A.
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